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O analiza realizata de Ziarul de Business, pentru primele trei luni ale anului,
arata ca iesenii nu au niciun gand sa renunte la autoturismele second-hana

Piata auto, la Iasi: accelereaza
inmatricularile de masini uzate

® in primul trimestru din 2024, fata de
anul trecut, au fost inmatriculate cu Trimestrul | 2023 . Trimestrul 1 2024
12,6% mai multe masini uzate, dar cu '
10% mai putine vehicule noi ® contrar a
ceea ce ar vrea Uniunea Europeana,
masinile diesel sunt mai mult de jumatate
si in crestere fata de 2023 @ n privinta
marcilor, iesenii se dau in vant dupa
BMW, Audi sau Mercedes ® Volkswagen
ramane cea mai inmatriculata masina,
urmata de Dacia care a suferit o scadere
importanta (-35%) ® jumatate din
autoturismele care au ajuns pe strazile
lesene sunt fabricate cu mai bine de 10 D ‘
ani in urma @ cititi in paginile 2-3 —— O O

.2024 este S1 un an | sumar
al inve st1t llor® s

ingrijorate de modifi-
carea cotei de TVA: Am
primit pe adresa
redactiei -“Prietenii
Fiscalitatii“ urmatoarea
intrebare: ,Am achitat in
anii 2022 si 2023 mai
multe avansuri pentru
achizitia in calitate de
persoana fizica a unei
locuinte. Dezvoltatorul
confirma ca bunul imo-
bil se va receptiona in
anul 2024. Cu ce cotd de
TVA se va factura
locuinta, daca pretul
este mai mic de 600.000
lei, iar suprafata utila
este de 90 mp?*.
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® interviu cu Remus
Deleanu, presedintele
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companie aflata in topul
national al producatorilor de
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cititi Tn pagina 4
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sanctiuni care ameninta
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oferit de Beijing pentru
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a Rusiei.
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O analiza realizata de Ziarul de Business, pentru primele trei luni ale

Piata auto, la Iasi: accelereaza

Mai avem de asteptat multi ani pana
cand vom vedea circuland pe strazile
lasului preponderent masini noi. Asta
deoarece piata auto a masinilor la
mana a doua este n continua
crestere la lasi, iar unii dealeri auto
locali vorbesc de vanzari mari pe
acest segment chiar si in primele trei
luni din 2024, in ciuda declinului
general al pietei auto Tn Romania n
primul trimestru al acestui an.
Evident, nu este o tendinta observata

Daniel Iacob, directorul
general al Open Auto Center
din lasi, dealer autorizat
SsangYong si Piaggio, spune
ca anul trecut a remarcat o
crestere semnificativa a
vanzdrilor de masini rulate
comparativ cu anul 2022, la
fel si in primul trimestru al
acestui an fata de aceeasi
perioada a anului anterior.
Dealerul auto din Iasi tinteste
in 2024 la o crestere de 30%
a vanzarilor atat la masinile
noi, cat si la cele la mana a
doua.

»Piata second-hand la noi
a crescut, probabil si pentru
cd dezvoltam partea de
rulate mai mult decat altii.
Avem planuri de crestere de
30% anul acesta atdt la
masini rulate, cat si la
SsangYong. Sperdm sa
livrdm peste 500 de unitati
din toate modelele pe care
noi le comercializdm,
SsangYong, MG, Isuzu,
Subaru, SuperSoco si rulate.
Urmeazd sa aducem si
Maxus, gama de utilitare de
la SAIC. Cat priveste
vanzdrile din primul trimes-
tru al anului 2024, sunt anu-
mite branduri care castigd
piatd, sunt altele care pierd
piatd, fie cd vorbim despre
masini noi, fie la mana a
doua. La noi au fost vanzadri
mai mari in primul trimes-
tru al anului comparativ cu
anul trecut. In 2023 am avut
la masini rulate o crestere
de 50% fatd de anul 2022,
iar la masgini noi de 15%.

Insd, desi la Open Auto
Center a crescut piata la
masinile rulate, in general
piata scade. La rulate avem
o crestere de 10-15% la
momentul de fatd, iar la
masini noi avem vanzdri,
dar nu avem livrdri. Anul
trecut am livrat foarte bine,
cel putin marca SsangYong,
care se afla pe un trend
ascendent. Noi am mers ori-
cum contra curentului,
marca SsangYong a cdstigat
foarte multa piatd. Am ajuns
de la 16 la 160 de livrari, ca
sd vd faceti o idee de
crestere. Avem pe stoc la
momentul actual in jur de
45 de masini rulate”, ne-a
explicat Daniel Iacob.

Ce marci se gasesc la
Open Auto Center

in portofoliul Open Auto
Center se gasesc marcile
uzuale, cum ar fi Skoda,
Volkswagen, Audi, BMW si
SsangYong, un nume greu in
industria automobilelor SUV,
iar de la sfarsitul anului trecut
au adus si MG, marca auto cu
cea mai mare crestere In
Europa.

Insa dealerii auto mari si
reprezentantele nu detin o
cotd mare din piata masinilor
la mana a doua. Majoritatea
autovehiculelor de pe piata
second-hand pe care le vedem
scoase la vanzare pe site-uri
de specialitate sunt impartite,
de cele mai multe ori, Intre
samsari si proprietari care

de ieri si de azi, fiind un fenomen deja
cunoscut, determinat in principal de
preferintele romanilor pentru optiuni
mai accesibile din punct de vedere
financiar. Nici masinile electrice nu
par sa castige teren, cel putin printre
ieseni, mai ales ca din acest an s-a
redus la jumatate valoarea
ecotichetelor din Programul Rabla,
situatie care a afectat interesul, si asa
scazut, pentru autoturismele cu
motoare electrice sau hibride.

vor sd vanda masina
personala. ,,In Romdnia nu se
vdand masini scumpe rulate,
cum avem si noi, ci cele mai
multe in uz si care se
cumpadrd sunt din acestea
foarte vechi, masini de 2.000
- 3.000 de euro, de peste
zece ani. Noi le elimindm si
le aducem pe toate spre
Euro 6, precizeaza si directo-
rul general Open Auto Center.

Marcile din China
castiga popularitate

Aflam de la el si cat sunt
iesenii dispusi sa cheltuie pe o
masind noua: un prag psiholo-
gic ar fi 20.000 de euro.

»Piata auto este destul de
volatild in prezent, dar noi
avem avantajul de a repre-
zenta doud marci bune,
SsangYong si MG, care oferd
preturi competitive, pachete
bogate de optiuni si garantii
extinse, ceea ce le face atrac-
tive pentru clienti. Desi
unele persoane pot fi reti-
cente la masinile din China,
MG este perceputd ca fiind
una dintre primele madrci
serioase care a intrat pe
piata auto din Romdnia cu
un pachet complet, preturi
competitive si masini
atrdagdtoare. De asemenea,
SsangYong a cdstigat pop-
ularitate datorita garantiei
extinse, preturilor accesibile
si designului atrdgadtor,
avdnd un succes mare pe
piata auto din Romania si
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aici, pe plan local’; ne-a mai
declarat Daniel Iacob.

Acesta vine si cu cateva
cifre ca sa ne convinga: la
marca SsangYong, vanzarile
au Inregistrat In acest timp o
crestere de 30%, dar, pe de
alta parte, livrarile au fost in
scadere cu acelasi procent,
fiind cumva in linie cu trendul
pietei, care a Inregistrat o
scadere de 25% 1n ceea ce
priveste livrarile. ,Situatia
pietei auto este
imprevizibild si nimeni nu
poate prezice exact cum va
evolua. Este surprinzdtor
faptul ca livrdrile au scazut
cu 25%, in timp ce previzi-
unile initiale pentru acest an
indicau o crestere intre 5%
si 10%. Este incert daca
piata va putea recupera
declinul din primul trimes-
tru in urmdtoarele trei sau
patru luni”, considera Daniel
[acob.

China conduce productia

Acesta spune ca
intentioneaza sa aduca si mai

e combinatii optime de simbiotice cu vitamine si minerale,
cu rol in mentinerea echilibrului florei intestinale

e numar semnificativ de unitati formatoare de colonii (UFC)

Nutriensa®

@)

multe marci chinezesti, fiind
de parere ca trendul este
indreptat catre China, care
devine tot mai influentd in
industria auto. Iar cifrele de
pe platforma globala de date
statista.com 1i cam dau drep-
tate: China este clasata ca cel
mai mare producator de auto-
turisme din lume, dupa ce a
produs peste 26 de milioane
de masini in 2023, reprezen-
tand aproape o treime din
productia mondiala de auto-
turisme. In ultimele decenii,
China a devenit una dintre
principalele piete de crestere
pentru jucatorii din industria
auto globala. Potrivit sursei
citate, aproximativ 94 de mil-
ioane de autovehicule au fost
produse in intreaga lume,
cifra care se traduce printr-o
crestere de aproximativ 10%
fatd de anul precedent. China,
Japonia si Germania au fost
printre cei mai mari
producatori de masini si vehi-
cule comerciale.

»Din 70 de masini
am vandut doar
7 masini electrice”

Pe aceeasi platforma
globala de date vedem si ca
Toyota Motor Corporation, cu
aproximativ 11,2 milioane de
unitati, a ramas in anul 2023
deasupra celui mai mare rival
al sau, Grupul Volkswagen.
Ambii producatori vand
autovehicule sub diferite
marci. In timp ce numarul
vanzarilor Toyota include
vanzarile marcilor sale
Daihatsu si Hino, Grupul
Volkswagen a livrat aproxima-
tiv 9,24 milioane de vehicule,
inclusiv sedanuri, vehicule
utilitare sport si masini com-
pacte sub marcile sale de
masini de pasageri, precum si
camioane sub cele patru
marci de vehicule comerciale.

Revenind pe plan local,
directorul general Open Auto
Center crede ca marcile care
au si optiuni cu motoare ter-
mice vor ramane relevante si
vor castiga teren in viitorul
apropiat. , Ca sd intelegeti
care este cota masinilor
electrice, noi din 70 de
masini am vandut doar 7
masini electrice. Nu cred ca
va exista o tranzitie
exclusivd cdatre masinile
electrice in urmadtorii 15-20
de ani, sd zicem, deoarece
productia mondiald nu
poate sustine aceastd schim-
bare rapida. Cat priveste
Programul Rabla, la
subventia care era inainte,
pot spune cd era mai
atractivda masina electricd,
mdcar din punct de vedere
al pretului, nu neapdrat ca
autonomie, care reprezintd
cea mai mare problema a
masinilor electrice, dupa
pdrerea mea. Piata
masinilor electrice este
foarte volatild si foarte mica
raportat la piata masinilor
cu motoare termice”, mai
spune omul de afaceri din
lasi.

O

AFM a injumatatit in 2024
valoarea ecotichetului
pentru masini electrice

Cerere pentru masini elec-
trice exista, dar, se pare, doar
cat timp se dau si bani de la
stat. leseanul Bogdan
Balaniscu, ministrul secretar
de stat in cadrul Ministerului
Mediului, Apelor si Padurilor,
minister care coordoneaza
Administratia Fondului pen-
tru Mediu (AFM), de unde vin
banii pentru Programul Rabla,
vede partea plina a paharului:
reducerea la jumatate a valo-
rii ecotichetului pentru
masinile electrice dubleaza
numadrul de persoane care pot
beneficia de acest program,
fiind mentinut acelasi buget.

»Cereri prin Programul
Rabla sunt multe, dar prob-
lema este de buget, care este
limitat. Iar faptul cd exista
cerere foarte mare si fondu-
rile se termind atdt de
repede inseamnd cd existd
apetit din punctul acesta de
vedere, sunt niste programe
care functioneazd foarte
bine, cu o cerere foarte
mare. Cum este Rabla Plus,
s-a injumatadtit valoarea
ecotichetului pentru masina
electricd, asta inseamnd cd,
practic, pastrand acelasi
buget, am dublat numadrul
de beneficiari. Obiectivul
programului este acela de a
scoate din uz masinile foarte
poluante. Motivul pentru
care noi am injumadtdtit pla-
fonul, care ne-a fost cerut
inclusiv de reprezentantii
producatorilor si impor-
tatorilor auto, a fost ca sd fie
mai multi beneficiari.
Romadnia incd era la nivelul
la care avea cel mai mare
plafon pentru masinile elec-
trice din Uniunea Europeana
(UE). Noi am incurajat
foarte mult componenta
aceasta de masini electrice
si se vad rezultatele. Banii se
termind destul de repede, nu
raman bani necheltuiti, iar
acestea sunt efectele poz-
itive ale programului”, este
concluzia ministrului secretar
de stat.

0 imagine de ansamblu
extinsa a parcului de autovehi-
cule de pe drumurile din UE
vedem in Editia din 2023 a
raportului ,,Vehicule in uz“ al
Asociatiei Constructorilor
Europeni de Automobile
(ACEA). Masinile din UE au
acum in medie 12 ani, Grecia si
Estonia avand cele mai vechi
flote auto, cu vehicule de 17
ani, in timp ce In Romania var-
sta medie a parcului auto este
de 15.1 ani. Cele mai noi
masini se gasesc in Luxemburg
(7,6 ani). Pe categorii, camioa-
nele au in medie 14,2 ani in
UE. Cu o varsta medie de 22,7
ani, Grecia are cea mai veche
flotd de camioane, in timp ce
cele mai noi se gasesc in
Austria (6,6 ani) si Danemarca
(7,5 ani). In Romania, varsta
medie este 18,6 ani.
Autobuzele de pe drumurile
UE au in medie 12,7 ani. In
varsta de peste 20 de ani, auto-
buzele romanesti sunt cele mai
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vechi din regiune. Doar opt tari
din Uniunea Europeana au o
flota de autobuze care are mai
putin de 10 ani, dupa cum
reiese din datele ACEA.

Cat priveste tipul combus-
tibilului, masinile incarcate
electric (electrice cu baterie si
hibride plug-in) reprezinta
inca doar 1,5% din totalul
parcului auto din UE.
Vehiculele utilitare usoare
care functioneaza cu motorina
sunt inca dominante in UE,
91% din flotd functionand cu
motorina si doar 0,6% dintre
camionete fiind electrice cu
baterie. Iar 96,4% din toate
camioanele din UE
functioneaza cu motoring, in
timp ce benzina alimenteaza
0,5% din flota. Autobuzele
diesel reprezintd 92,5% din
flota UE, doar 1,3% fiind elec-
trice cu baterie si 1,8% elec-
trice hibride.

Datele din cel mai recent
raport ACEA sunt valabile
pana in anul 2021.

Ce se intdmpla si la alti
dealeri auto din lasi

Ca piata masinilor la mana
a doua 1n lasi este in crestere
am stabilit, dar nu peste tot
au fost vanzari bune in pri-
mele trei luni din acest an.
Afldm asta de la Gabriel
Buluc, manager de vanzari
Leasing Automobile Iasi, care
a observat in primul trimes-
tru al anului 2024 o scadere a
numadrului de unitati vandute
comparativ cu anii anteriori.
Pe de alta parte, dealerul de
autovehicule rulate, care a
deschis showroom-ul din Iasi
1n 2019, a incheiat anul trecut
cu cel mai bun rezultat, mai
exact a vandut 200 de unitati
pe plan local.

Media lor lunara de
vanzari, raportata la ultimii
ani, se situeaza in jurul cifrei
de 16-17 unitati. Managerul
de vanzari ne explica cu pixul
pe hartie si ne arata ca s-au
inregistrat si extreme: intre 9
masini vandute in februarie
2020 si 29 de masini in sep-
tembrie 2022.

LAceastd situatie de
scddere in primul trimestru
era anticipatd intr-o oare-
care mdsurd si de noi, deoa-
rece contextul economic si
politic actual nu este cel mai
fericit, iar piata auto a fost
de asemenea afectatd. Pe de
altd parte, anul 2023 a rep-
rezentat pentru noi un punct
de referintd, intrucdt am
reusit sd depdsim un prag
simbolic de 200 de unitdti
vandute, marcdnd astfel cele
mai bune rezultate de la
inaugurarea showroom-ului
nostru regional din lasi in
august 2019. Acest succes
vine in ciuda provocdrilor
initiale int@mpinate odata
cu declansarea pandemiei la
scurt timp dupd deschiderea
noastrd. Desi anul 2022 a
fost un an bun, 2023 a fost
exceptional, reflectdnd o
crestere evidentd si consol-
idarea pozitiei noastre pe
piata din regiunea Moldovei.
Anul 2023 s-a dovedit a fi un
an fard fluctuatii mari, dar

O O

cu un parcurs constant
foarte bun, mentindnd un
nivel stabil al vanzdrilor
lunare”, spune Gabriel Buluc.
Aproximativ 75% din
masinile vandute de Leasing
Automobile sunt produse in
ultimii 5 ani si au o medie de
125.000 km la bord, in timp ce
restul de 25% sunt modele cu
o vechime ceva mai mare, dar
care corespund unor criterii
de finantare flexibile.
Majoritatea clientilor opteaza
pentru achizitia prin leasing
financiar pe persoana juridica,
ceea ce i-a determinat sa con-
figureze stocul astfel incat sa
corespunda cerintelor specif-
ice ale societdtilor de leasing.

Primul showroom
a fost deschis in Galati

Showroom-ul central si
primul deschis a fost In Galati,
apoi s-au extins 1n Arad,
Bucuresti, Cluj, lasi, iar cel
mai recent inaugurat este cel
din Brasov. Au prezenta si in
afara tarii, cu showroom-uri
deschise in Spania (Valencia),
si in Germania (Frankfurt).

Stocul Leasing Automobile
este format constant din
aproximativ 170 de masini,
acestea fiind distribuite in
toate showroom-urile din tara,
iar In ultimii ani compania a
promovat si un alt serviciu,
anume posibilitatea de a
comanda masini personalizate.
#Acest serviciu le permite
clientilor sd solicite aducerea
unei masini conform
preferintelor personale,
respectand totodatd anumite
criterii minime impuse de
noi, precum vechimea vehi-
culului si numarul de kilo-
metri parcursi“, explica
Gabriel Buluc.

70% dintre clienti sunt
persoane juridice, restul
persoane fizice

Acesta ne spune si de unde
provin masinile pe care com-
pania le comercializeaza, dar si
ca peste 70% dintre clientii lor
sunt reprezentanti ai per-
soanelor juridice, in timp ce
restul de aproximativ 30%
sunt persoane fizice.
~Majoritatea masinilor din
stocul nostru intern, repre-
zentdnd peste 90% din total,
provin din leasing
operational extern, cu o
preponderentd din tdri pre-
cum Germania, Franta si
Italia. Acest fapt certifica
intr-o oarecare mdsura cali-
tatea si istoricul lor, oferind
un nivel de incredere supli-
mentar clientilor nostri. De
asemenea, avem situatii in
care masinile provin din buy-
back, caz in care acestea au
circulat pe teritoriul
Romaniei inainte de a fi
comercializate de noi. O buna
parte din vanzdrile noastre
este reprezentatd si de
masini vandute pe comandd,
conform specificatiilor si
preferintelor clientilor”, a
precizat managerul de vanzari.

Continuare in pagina 3

Autoturisme inmatriculate in lasi in trim. | 2024 (dupa anul fabricatiei vehiculelor inmatriculate)
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anului, arata ca

iesen

i prefera in continuare autoturismele second-hand

inmatricularile de masini uzate

® ZAm incercat sa construiesc un tipar al masinilor
comercializate de noi si am identificat urmatoarele elemente
comune: SUV, clasa medie, cutie automata si tractiune
integrala“, arata reprezentantul unui dealer auto ® diesel-ul
ramane la putere, dar se simte o crestere pe modelele hibride

Continuare din pagina 2

Aflam si care sunt masinile sec-
ond-hand comercializate de
Leasing Automobile care se vand
cel mai repede 1n judetul Iasi:
SUV-urile din clasa medie, cutie
automata si tractiune integrald, iar
mai greu se vand cele cu
motorizari mari pe benzina, care
nu sunt hibride, si cele cu
motorizari foarte mici, de pana la
1200 cm cubi. Mai nou, clientii se
pare cd sunt mai interesati de con-
fort si sunt dispusi sa accepte un
numadr de kilometri mai mare in
schimbul unei dotdri mai avan-
sate.

SUV-urile, la putere in lasi

»Am incercat la un moment
dat sd construiesc un tipar al
masinilor comercializate de noi
si am identificat urmadtoarele
elemente comune: SUV, clasa
medie, cutie automata si
tractiune integrald. Desi
motorizdrile diesel rdmdn
foarte populare, am observat o
crestere accentuatd in vanzdrile
de modele hibride. In ceea ce
priveste masinile care se vaind
mai greu, observam cd sunt cele
cu motorizdri mari pe benzind,
care nu sunt hibride, si cele cu
motorizdri foarte mici, de pand
la 1200 cm cubi. Pe de alta
parte, in ultimii ani, clientii au

inceput sd pund un accent mai
mare pe confort, fiind dispusi sa
accepte un numdr putin mai
mare de kilometri la bord in
schimbul unui nivel de echipare
superior. In ceea ce priveste
masinile electrice, acestea
reprezintd un procent foarte
mic din vdanzdrile noastre de
masini rulate, motiv pentru
care consider cd impactul lor pe
piata de auto-rulate este incd
irelevant”, mai spune Gabriel
Buluc.

Marcile germane continua
sa domine piata

Care sunt cele mai populare
modele la Leasing Automobile si
cat sunt dispusi sa cheltuie iesenii
pentru o masina second-hand?

Ne lamureste tot managerul lor
de vanzari din lasi: ,Analizdnd
vdnzdrile din anii anteriori, am
constatat ca mdrcile auto euro-
pene, in special cele germane,
continud sd domine piata de
vdnzdri, desi, din perspectiva
fiabilitatii, vehiculele japoneze,
mai ales cele cu motorizari pe
benzina si hibride, s-au dovedit a
fi superioare. In ceea ce priveste
categoria de pret cea mai
solicitata de clientii din Iasi,
aceasta se situeazd in segmentul
mid-range spre premium, cu
clientii dispusi sd cheltuie aprox-

imativ 30-35.000 euro pentru
masini cu o vechime de 4-5 ani si
aproximativ 125.000 km la
bord*“, ne explica el.

A crescut numarul
cumparatorilor care
platesc toti banii odata

De regula, iesenii prefera sa-si
cumpere masina prin leasing
financiar pe persoana juridica,
insa Gabriel Buluc a observat in
primele trei luni din acest an o
crestere a platilor integrale.
»Referitor la preferintele de
plata ale iesenilor, si mai larg
ale locuitorilor din regiunea
Moldovei, trebuie sa mentionez
cd, traditional, clientii nostri au
optat pentru achizitia prin leas-
ing financiar pe persoand
juridicd. Aceasta a fost tendinta
predominantd in toti acesti ani.
Totusi, un aspect surprinzdtor
pe care I-am observat in pri-
mele luni ale acestui an este o
crestere accentuatd a
numdrului de pldti integrale.
Acest lucru indica o posibila
schimbare in comportamentul
de cumpdrare, unde un segment
din ce in ce mai mare de clienti
alege sd pldateascad cash in detri-
mentul finantdrii. Aceastd
tendintd poate reflecta
modificdri in contextul eco-
nomic sau schimbdri in

preferintele si capacitdtile
financiare ale clientilor nostri”“,
crede Gabriel Buluc, care totusi
nu vede cu ochi buni finalul aces-
tui an, pe fondul masurilor fiscale
care au intrat in vigoare de la 1
ianuarie. ,Aceste mdsuri au avut
un impact semnificativ asupra
costurilor si au afectat compor-
tamentul de achizitie al consu-
matorilor. In consecinta,
asteptdrile noastre pentru acest
an sunt moderate si anticipdm o
oarecare stabilizare a pietei
dupd perioada de crestere
intensd din ultimii ani‘, ne-a mai
spus Gabriel Buluc.

Plus 10% la nivel
national la second-hand

Ne-am uitat si peste datele
Asociatiei Constructorilor de
Automobile din Romania, iar in
ceea ce priveste autoturismele
second-hand inmatriculate pentru
prima oara in Romania, volumul
acestora a atins in martie 2024
cifra de 27.499 unitati, o scadere
de -1.9 % fatd de martie 2023. Pe
primele trei luni din 2024, autotu-
rismele second-hand Inmatricu-
late pentru prima oard in Romania
au ajuns la valoarea de 84.135
unitati, In crestere cu +9.88%
comparativ cu perioada similara
din 2023, respectiv 76.577 unitati.
(Florentina SANDU)

Cotnari este partenerul oficial de vin

al Galei Premii

Cotnari, una dintre cele mai prestigioase crame din Romania,
anunta ca a fost partener oficial de vin al celei de-a 18-a editii a
Galei Premiilor Gopo. Evenimentul de renume national, care
celebreaza excelenta cinematografiei romanesti, va avut loc ieri, la
Teatrul National “I.L. Caragiale” din Bucuresti. Compania Cotnari,
cunoscutd pentru istoria sa ndelungatd in productia de vinuri de
Tnalta calitate, este incantatad sa se alature evenimentului.

in cadrul galei au fost servite patru sortimente de vin Casa de
Vinuri Cotnari S.A.: Naiv Tamaioasa Romaneasca, un vin alb sec,
Naiv Busuioaca de Bohotin, rose sec, Naiv Feteasca Neagra, rosu
sec si nu in ultimul rand ZAZ, un spumant alb brut.

Premiile Gopo reprezintd o ocazie unica de a recunoaste si
recompensa cele mai importante contributii cinematografice din
anul precedent, evidentiind valorile autentice ale industriei de film.
Cu o selectie impresionanta de 33 de lungmetraje, atat de fictiune,
cat si documentare, lansate in cinematografe in 2023, editia din
acest an promite sa fie una memorabila. Juriul, format din peste
600 de profesionisti din diverse domenii ale industriei
cinematografice romanesti, va desemna castigatorii in urma unui
proces de evaluare si vot.

,Ne onoreazd sd facem parte din acest eveniment de prestigiu care
celebreazd si recompenseazad excelenta cinematografiei romdnesti.
Pentru noi, este o oportunitate extraordinard sd fim aldturi de
talentele creative ale industriei cinematografice si sd ne impadrtdsim
pasiunea pentru vinurile noastre premiate. Ne mdndrim cu traditia
indelungatd in productia de vinuri de cea mai inaltd calitate si
suntem dedicati sd oferim experiente de degustare memorabile. Ne
bucurdm s& aducem aroma vinurilor noastre la Gala Premiilor
Gopo, contribuind astfel la atmosfera deosebitd a evenimentului.”,
a declarat Victor loan Deleanu, Director General Casa de Vinuri
Cotnari S.A.

Casa de Vinuri Cotnari alaturi de Cotnari SA. continud sa inoveze si
sa surprindd industria vinicold romaneasca prin recenta lansare a
campaniei “Crama Transparentd”. Prin aceasta initiativa, Cotnari
invita pasionatii de vin sa patrunda in culisele procesului de
productie al vinurilor premiate, demontand miturile si oferind o
transparenta totala asupra modului in care sunt obtinute vinurile
de exceptie. Prin intermediul noii platforme cramatransparenta.ro,
compania pune la dispozitia consumatorilor si celor interesati de
procesul de vinificare informatii detaliate despre productie, acces

Doar soiuri pure romanesti
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in cele trei crame si degustdri de vin. De asemenea, tot pe website-
ul campaniei, este activ un video detaliat si interviuri cu povestea
de fabricare a vinurilor de calitate, pe care cei care doresc il pot
accesa din confortul casei.

Tn topul preferintelor consumatorilor se afld in continuare Grasa de
Cotnari si respectiv Tamaioasa Romaneasca, soiuri pure, romanesti,
care ocupa cel mai Tnsemnat procent din vanzarile companiei.
Reprezentantii Cotnari afirma ca fn Romania, in ultimii ani, a crescut
interesul si pentru vinurile rose. Acest trend a facut ca sortimentul
Cotnari Busuioacd rose sd ocupe un loc important in cifra de afaceri.
In ceea ce priveste vinurile seci si cele spumante, soiul Francusa a
avut cea mai importanta crestere.

Despre Casa de Vinuri Cotnari S.A.

Casa de Vinuri Cotnari a luat nastere din initiativa celei de-a doua
generatii a principalilor actionari de la SC COTNARI SA, cel mai mare
producdtor din podgoria Cotnari, care, odata cu trecerea anilor,
si-a manifestat dorinta de a completa sortimentatia de vin obtinuta
in podgorie cu vinuri premium albe, rose si rosii, seci sau demiseci,
destinate exclusiv segmentului HoReCa si magazinelor specializate.
Din aceste considerente a aparut Casa de Vinuri Cotnari, o societate
distincta, cu sediul in Castelul Vladoianu, ce detine terenuri si vii
plantate in anul 2007, Crama Vladoianu — o cramd moderna,
finalizata si Crama Axinte — o crama achizitionata recent ce urmeaza
a fi modernizata.

Sediul Casei de Vinuri Cotnari se afla in localitatea Cirjoaia, la
Castelul VIadoianu, edificiu ridicat in anul 1901 de fostul guvernator
al Bancii Nationale, boierul Vasile Vladoianu, impreuna cu sotia sa
Ralita Bals, descendentd a boierului Bals. La construirea castelului
s-a folosit un proiect italian si materiale aduse din Italia. Odata cu
trecerea timpului, domeniului i-au fost atribuite diverse destinatii:
fn timpul celui de-al doilea razboi mondial a fost folosit de armata
rusa ca spital iar intre anii 1945-1950 a functionat ca orfelinat. Dupa
anul 1950 a fost preluat de CAP apoi de IAS Cotnari. In 2000 a fost
retrocedat mostenitorilor de drept de la care a fost ulterior
achizitionat. Tn prezent, peste Castelul Vlidoianu si-a l3sat
amprenta trecerea timpului, insa n viitor se urmareste realizarea
unui proiect unicat de restaurare a domeniului, ce i va reda
stralucirea de odinioara, specifica belle époque.

Suprafata exploatata de catre Casa de Vinuri Cotnari este compusa
din Feteascd Neagra — 100 ha, Busuioaca — 75 ha, Tamaioasa
Romaneasca — 75 ha, Grasa de Cotnari — 50 ha si Feteasca Alba —
50 ha. Fiind un producator de vinuri premium, rezultate din struguri
de calitate, plantatiile Casei de Vinuri Cotnari au fost infiintate cu
tehnologie de ultima generatie, urmarindu-se o densitate mica a
plantelor (3646 plante la hectar), o distanta mare intre randuri,
(3 m) ce permite o circulare eficientd a aerului si efectuarea
lucrdrilor cu utilaje moderne. Lucrarile viticole se executa astfel
incat cantitatea de struguri recoltata pe hectar sa nu depaseasca 6
tone (Grasa de Cotnari, Tdmaioasd Romaneasca, Feteascad Alba,
Busuioaca), respectiv 5 tone (Feteasca Neagra), cu o acumulare de
minim 230 grame zahar.

Pentru mai multe informatii accesati cramatransparenta.ro.

Cele mai frecvent inmatriculate marci, evolutie
in trimestrul 1 2024 fata de trimestrul | din 2023

: ; ; Evolutie pe
Cele mr::: ;:;cvente Totazl 01:;3m 1, Totazl (::;:lm 1, ik c.i. fav o‘:it g

(in %)

1 | TOYOTA 118 197 66,95 % |

2 SKODA 134 198 47,76 %

3 BMW 188 273 4520804

4 VOLVO 87 106 21,84 %

5 MERCEDES-BENZ 147 179 21,77 %

6 TOYOTA 239 257 7,53 %

7 OPEL 109 114 4,59 %

8 VOLKSWAGEN 600 625 4,17 %

9 FORD 185 183 -1,08 %

10 HYUNDAI 143 130 -9,09 %

Ll RENAULT 254 227 -10,63 %

12 | DACIA 415 266 -3 ' .‘.

[esenii se dau in
vant dupa BMW,
Audi si Mercedes

® \/olkswagen ramane cea mai inmatriculata masina,
urmata de Dacia, care a suferit o scadere importanta (-35%)

Unele te fac sa intorci capul
dupa ele, pe strada. Altele,
mai accesibile si mai usor
de intretinut sunt favoritele
majoritatii iesenilor, desi nu
castiga, poate, privirile
admirative ale trecatorilor. Tn
acest numar din Suplimentul
de Business analizam
preferintele iesenilor in
materie de autoturisme, pe
baza datelor Directiei
Generale Permise de
Conducere si Inmatriculari
Auto. Care este proportia
autoturismelor uzate Tn
numarul total al masinilor
Thmatriculate Tn primul
trimestru din acest an? Care
sunt preferintele iesenilor in
materie de autoturisme?
Care sunt cele mai rare
masini inmatriculate aici si
care sunt tendintele din
piata auto ce pot fi
observate din cifre?

Un lucru e cert: marca de auto-
turism cu care romanii se pot
mandri, Dacia, nu a fost in acest
an decat pe locul al treilea intre
cele mai frecvent inmatriculate
autoturisme in lasi, in primul tri-
mestru din acest an, in timp ce
Volkswagen, cu un numar de
inmatriculari de peste doua ori
mai mare decat cel Daciei este pe
primul loc in topul preferintelor
iesenilor, la fel ca si anul trecut.

Mai mult decat atat, daca anul
trecut erau Tnmatriculate in pri-
mul trimestru 600 de autoturisme
Volkswagen, 1n acest an cifra a
ajuns la 625 (in crestere cu 4%),
in timp ce Dacia a coborat de la
415 inmatriculdri anul trecut, la
266 in aceeasi perioada din acest
an, in scadere cu 36%.

In plus, Dacia a fost devansata
si de autoturismele BMW (273
inmatriculari in primul trimestru,
in crestere cu 45% fata de anul
trecut). Asa se face ca masina
romaneascad a fost doar a treia cea
mai frecvent inmatriculatd marca
in lasi, iar ,sora“ Daciei, marca
Renault, a fost pe locul al cincilea
(227 Inmatriculari), dupa Audi
(257).

19 Tesla, in primele trei luni

Fata de anul anterior, cele mai
mari cresteri ale numarului de
autoturisme Inmatriculate (dupa
marcd) s-au observat la masinile
Toyota (+67%), Skoda (+48%),
BMW (+45%), Volvo (+22%) sila
Mercedes-Benz (+22%). In
schimb, cele mai mari scaderi s-
au Inregistrat la autoturismele
Hyundai (-9%), Renault (-11%) si
Dacia (-36%).

Masinile Tesla erau anul trecut
printre cele mai rare in statisti-
cile privind inmatricularile din
lasi. Doar patru fusesera inma-
triculate in primul trimestru, ceea
ce facea ca marca Tesla sa apara
pe lista ,raritdatilor” alaturi de
Saab, Aston Martin, Ferrari,
Lamborghini, Maserati sau Rolls-
Royce.

Anul acesta insa au fost deja
inmatriculate 19 autoturisme
Tesla la lasi, doar in lunile
ianuarie-martie.

Se inmatriculeaza masini
de 600 cai putere

Cea mai scumpa masina
inmatriculata in primul trimestru
din acest an lasi costa aproape
jumatate de milion de euro si e un
Rolls-Royce Cullian Black Badge.
Dintr-un total de 3543 de autotu-
risme inmatriculate aici in acest
an, Rolls Royce-ul e nsa ,doar” a
doua cea mai puternica (620 CP),
pe primul loc fiind un autoturism
pe care, dupa anul de fabricatie,
unii l-ar numi dispretuitor ca fiind
,cazan“ - un Mercedes-AMG S 65
din 2010, cu o putere de 650 cai
putere. Noua autoturisme aduse
la Iasi si inmatriculate in acest an
au fiecare o putere de peste 400
de cai putere (in total 5.156 CP),
iar valoarea lor insumata este de
aproximativ doud milioane de
euro.

Toate cele noua masini cu
herghelii de cai putere au fost
inmatriculate de companii. Intre
acestea se mai numara un Bentley
Bentayga Azure V8 (nou), un
BMW XM Label (nou), un alt
BMW nou - model M3CS si, putin
uzate, Porsche Cayenne Turbo
(din 2019), un Mercedes GLS 600
4Matic Maybach (2022), un Aston
Martin DBX (2020) si un alt
Mercedes-Benz, un AMG G63.
Douad dintre acestea sunt autotu-
risme hibrid. Anul trecut sapte
autoturisme cu putere de peste
400 de cai au fost Inmatriculate in
primul trimestru, dar toate erau
pe benzina.

Crestere de 60% la
masinile hibride

0 schimbare in preferinta pen-
tru combustia hibrida sau
electricd se observa si la totalul
masinilor Inmatriculate 1n acest
an, in comparatie cu anul trecut.
In timp ce numarul total al
inmatriculdrilor de autoturisme a
crescut usor (+6%, de la 3.330 de
autoturisme in primul trimestru
din 2023, 1a 3.543 de autoturisme
in primul trimestru din acest an),
numadrul masinilor electrice Inma-
triculate a fost cu 43% mai mare
decét in anul anterior (de la 99, la
142).

La categoria masinilor elec-
trice, Dacia a fost favorita. Din
142 de autoturisme electrice
inmatriculate in Iasi, 57 erau
marca Dacia (40% din total), 23

Volkswagen (16%) si 19 marca
Tesla (13%).

La masinile hibride, cresterea a
fost de 60%. In cazul masinilor
hibrid 01 (hibrid pe benzina)
cresterea a fost de 59,7% (de la
350 1n trim. I din 2023, la 559 de
autoturisme inmatriculate in pri-
mul trimestru din 2024), iar la
cele de tip hibrid 02 (hibrid
motorina), cresterea a fost de
62% (de la 37 de autoturisme
inmatriculate in primul trimestru
din 2023, 1a 60 in 2024).

Au scazut in schimb
inmatricularile masinilor pe
benzina (-17,7%) si la cele cu
benzina + GPL (-52,8%, de la 142
in 2023,1a 67 in 2024). La lasi,
insa, cele mai multe autoturisme
pentru care s-a solicitat inmatric-
ularea (aproximativ 54%) sunt pe
motorina. Fatda de anul anterior, la
acest tip de masini s-a Inregistrat
o crestere cu 10,6% a
inmatriculdrilor.

Mai multe masini
uzate intra pe strazi

Daca e un trend sau nu, o vor
confirma cifrele din lunile
urmatoare, insa deocamdata
situatia inmatriculdrilor de auto-
turisme din Iasi arata ca a crescut
numadrul masinilor uzate aduse la
lasi si a scazut, fata de aceeasi
perioada din 2023, numarul
masinilor noi. Astfel, in timp in
2023 masinile uzate reprezentau
73% din totalul celor Inmatricu-
late Tn primul trimestru, in acest
an masinile rulate Inregistrate au
avut o pondere de 77% din total.
Comparativ cu trimestrul [ din
anul trecut, In 2024 au fost Inma-
triculate cu 12,6% mai multe
masini uzate, dar cu 10% mai
putine vehicule noi.

Jumadtate din totalul masinilor
inmatriculate aveau ,varsta“ intre
10 si 34 de ani, iar cele mai vechi
masini inmatriculate in primele
luni din acest an au fost doua
autoturisme fabricate in 1990.

Masinile fabricate in anul ante-
rior au reprezentat 25% din tota-
lul inmatricularilor din primele
trei luni ale anului 2023.
Procentul a scazut In acest an la
23%. Au crescut in schimb
inmatriculdrile la masinile fabri-
cate intre anii 2018 si 2022.

Cifrele Directiei Generale
Permise de Conducere si
Inmatriculari Auto demonstreaza,
pe de o parte, un interes in
crestere al iesenilor pentru
masinile cu combustie electrica
sau hibrida (sau pentru economii
pe care le-au putea face la consu-
mul de combustibil). In acelasi
timp, statisticile demonstreaza ca
masa de masini inmatriculate in
acest an la Iasi e mai batrana
decat in anul anterior. Masinile
sunt mai multe, mai vechi, dar
mai frecvente decat Tnainte in
preferintele iesenilor sunt BMW,
Volvo si Mercedes-Benz, in timp
ce Dacia si Renault au inregistrat
un regres. (Cristina PETRACHE)
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De Business

.2024 este s1 un an al investitiilor®

® interviu cu Remus Deleanu, presedintele directoratului Cotnari S.A., o companie aflata
in topul national al producatorilor de vin ® investitiile sunt estimate la 20 de milioane de euro

Cotnari, compania ieseana
producatoare de vinuri, cu o
istorie de 76 de ani in regiunea
viticola a Podisului Moldovei, isi

reafirma pozitia in topul
jucatorilor cu o pozitie

importanta Tn industrie. Cifrele
vorbesc de la sine, in crestere
de la un an la altul. A incheiat
2023 cu o cifra de afaceri de

Vinificatia In familia
Deleanu dateaza de mai bine
de doua decenii, cand fosta
Intreprindere Agricold de
Stat (IAS) Cotnari se
privatizeaza. Se intampla in
anul 2000. Atunci, compania
a fost transformata intr-o
societate pe actiuni,
angajatii avand dreptul de a
le cumpdra si implicit de a
detine practic societatea. |
se mai spune si metoda
MEBO (management and
employee buyout), un tipar
al Romaniei postdecem-
briste, dupa care au fost
privatizate multe intreprin-

deri de stat, in primii ani
dupa Revolutie.

Acum se numeste Cotnari
S.A si aproape 70% din ca-
pitalul social este detinut de
cinci actionari, printre care si
familia Deleanu, cu un pachet
majoritar, restul actiunilor
fiind impartite intre salariati.

Compania are pe statul de
platd, in acest moment, 300
de angajati, numar care se
tripleaza in timpul campa-
niei, cu muncitori sezonieri.
Ins3, pe langa mana de lucru
intervine si recoltarea
mecanizata, cu patru com-
bine, utilaje care, zilnic, inlo-

peste 134 de milioane de lei, iar
viitorul arata tot mai bine in
Podgoria Cotnari. Numai in
acest an, aici sunt prevazute
investitii de 20 de milioane de
euro, o strategie menita sa
eficientizeze atat procesul de
recoltare, sa aduca gusturi si
piete de desfacere noi. Despre
asta ne-a povestit mai pe larg,

Cotnari SA a incheiat anul 2023 cu o cifra de
afaceri de 27 milioane de euro

cuiesc munca a aproximativ
400 de oameni.

Ati incheiat 2023 cu o cifra
de afaceri mai mare fata de
anul precedent. A fost un
an roditor sau ceva mai
mult de atat?

Da, intr-adevar, am avut o
campanie de recoltare buna.
Suntem foarte multumiti! N-
am avut probleme. Noi, sin-
gurele vulnerabilitati pe care
le avem este lipsa ploilor si
grindina, insa aici avem un
sistem antigrindina foarte
bine pus la punct. Si ne
fereste de acest pericol. Am
mai facut investitii, dar si o
reconversie si replantarea
suprafetelor. Dar oricat am
investi noi, suntem
dependenti si de conditiile
climatice.

La ce va referiti cind
spuneti reconversie?
Practic, ce s-a schimbat?

Cand s-a privatizat IAS
Cotnari, si a devenit Cotnari
SA, asa cum o stim acum,
suprafata era de aproximativ
1.100 ha. Intre timp, de-a
lungul anilor, s-a dezvoltat. S-
au fdcut proiecte de recon-
versie, restructurare, plantari
noi, dar si replantari de
suprafete cu vita de vie, care
erau mai vechi. Procesul de
reconversie, adica schimba-
rea suprafetelor vechi, mod-
ernizarea lor si adaugare de
suprafete noi. Asa am ajuns
la 1.750 de hectare.

Centrul de service
Dacia - Renault - Nissan:

Service de ultima generatie acumin lasi.

Programeaza-te la

L 0232 933.

Remus Deleanu, presedintele
directoratului Cotnari S.A, intr-un
interviu acordat Zdl. Totodata,
acesta ne-a dezvaluit si noutati
din spatele business-ului
autohton, datorate celor 1.750
de hectare (ha) de verde si vita
buna, dar si cum a reusit Cotnari
sa obtina o noua distinctie in
palmares.

Cat ati reusit sa
modernizati din
suprafata viticola?

Din cele 1.750 de hectare,
catavem acum, in jur de
160-170 de hectare sunt cu
plantatii de dinainte de 2006,
restul sunt plantatii noi. Dar
si aici, din suprafetele pe care
le avem, o parte de 30 de
hectare vor face obiectul unui
nou plan de reconversie anul
acesta si 50 de hectare intra
intr-un plan de reconversie
anul viitor, prin replantare de
suprafete.

Soiurile albe au pus
Cotnari pe harta marilor
producatori de vinuri.
Totusi, clima s-a schimbat
in ultimii ani. In acest
context mizati si pe alte
soiuri?

Noi, la 1.750 de hectare
avem cultivate doar soiuri
autohtone de struguri, stru-
guri romanesti. Sunt patru
soiuri albe, dintre care doua
sunt doar la Cotnari, respec-
tiv Grasa de Cotnari si
Francusa. Mai este Feteasca
Alba si Tamaioasa
Romaneasca, un soi rose,
Busuioaca si ulterior, o data
cu schimbarile climatice, am
mizat si pe soiuri noi, cum ar
fi Feteasca Neagra. Am mizat
pe aceastad plantatie noua
tocmai pentru cd am crezut
in ea, datorita conditiilor cli-
matice mai blande. Acum
avem aproximativ 100 de
hectare cu acest soi.

#

Anual, la Cotnari, se
obtin aproximativ 15
milioane de litri de vin

Ati spus ca anul trecut ati
avut o campanie de recol-
tare buna. Cat ati produs si
cat ati vandut?

La noi, campania de recol-
tare dureaza in jur de o luna
de zile. Se proceseaza aprox-
imativ 21 de milioane de
kilograme de struguri si se
obtin aproximativ 15 mil-
ioane de litri de vin. Ca sa va
faceti o idee ce inseamna
asta, va spun ca la crama
Cotnari, capacitatea de prelu-
crare este de 900 de tone de
struguri pe zi, iar la crama
Casa de Vinuri, este de 200
de tone. Deci, noi prelucram,
in total, 1.100 de tone de
struguri pe zi, in timpul
recoltdrii. In mare parte,
productia se vinde de la un
an la celalalt. Undeva la 80-
85% o vindem. Noi tot timpul
pastram si un stoc tampon,
de pe un an pe altul.

Cat merge la export din
productia anuala?

Exportul inseamna cam
8% din vanzdrile totale. Mai
mult nu avem. Noi suntem o
tara producatoare de vin,
suntem pe un loc fruntas in
Europa si in lume, dar Inca
mai trebuie sa construim
brandul de tara. Asta
inseamna participare la tar-
guri, expunere mai mare,
poate pe pietele
internationale, reviste de
specialitate, participarea la
concursuri internationale.
Trimitere de vinuri pentru
clasificare. Si acele punctaje
obtinute reprezinta o
garantie a calitatii. [ar un
punctaj de 94-95, de exem-
plu, e o garantie a calitatii
recunoscute international.

Legat de asta, am citit ca, la
premiile de excelenta
vinul.ro de anul trecut,
pentru un soi de vin rosu
de la Cramele Cotnari -
EUFORIA FETEASCA
NEAGRA demisec 2022, ati
obtinut un punctaj
asemanator, care v-a adus
o noua medalie de aur.

Da, asa este. Noi am avut o
participare constanta la con-
cursuri nationale si
internationale si am obtinut
foarte multe medalii. Pot sa
amintesc aici si despre cele
trei recorduri mondiale
obtinute de compania
Cotnari, in 2021. Primul, pen-
tru Grasa de Cotnari, cel mai
premiat vin din lume. Al doi-
lea, a fost pentru cea mai
premiata crama din lume si
al treilea record, pentru cea
mai mare bataie cu
sampanie, eveniment organi-
zat de companie cu scopul de
a promova, la acel moment,
noua gama de produse spu-
mante.

Cate marci aveti Inregis-
trate la Oficiul de Stat pentru
Inventii si Marci (OSIM) ?

Pe Cotnari avem undeva la
35 de produse distincte si
alte aproximativ 35 pe Casa
de Vinuri. Deci, undeva la 70,
in total.

Aveti multe. De ce 0 gama
atat de larga de vinuri?

Da, e un portofoliu foarte,
foarte generos, tocmai pentru
ca si gusturile si preferintele
consumatorilor sunt destul
de diferite. Si ca sa le putem
acoperi pe toate, am lansat
game pentru fiecare tip de
consumator. Fiind
producatori mari, cu
suprafete mari, noi putem
acoperi toata paleta de
clienti. De la entry-level, pro-
duse cu litraje mai mari de
1,5 litri sa spun, ,bag-in-box”,
pana la mainstream, gama
Cotnari, gama traditii, pana la
spumante albe, rose, pe
Cotnari. Si, la fel si pe Casa de
Vinuri. Avem de la bag-in-
box, pana la private label,
spumant alb, rose, produse
HoReCa.

»Avem un volum de
vanzari, anual, de
aproximativ 12,5 milioane
de unitati. As spune ca
suntem undeva in top 3,
la vanzari pe tara”

Concurenta este tot mai
mare de la un an la altul.
Au aparut multe crame.
Cum merg vanzarile? Sunt
diferente mari de la un an
la altul?

Vanzarile pe care le avem
sunt constante. Nu mai exista
cresteri sau scaderi majore,
de la un an la altul. O crestere
de 2-3% pe an, poate este
posibila. Dar este greu de
previzionat o crestere mai
mare, avand in vedere
constanta pietei. De aceea,
focusul este momentan si
catre zona de piete externe.
Pentru cd, in zona premium
avem mai multe produse cu
care sd putem iesi. In prin-
cipiu, pietele externe vizeaza
tarile unde avem diaspora,
Italia, Franta, Spania, UK,
Germania. Incercam sa atra-
gem si piete noi. Inca suntem
in discutii cu China, dar nu
insistam foarte mult pe zona,
pentru cd, momentan, ei vor
produse cu valoare destul de
micd. Am deschis piete, in
urma cu cativa ani pe
Canada, unde merg destul de
bine vinurile demidulci,
Statele Unite, dar nu peste tot
si Incercam acum In America
de Sud, in special Peru, unde
avem discutii si am trimis
vinuri pentru testate, listare
si export, pentru ca este o
intreaga procedura.

Avem un volum de
vanzadri, anual, de aproxima-
tiv 12,5 milioane de unitati.
As spune ca suntem undeva

in top 3, la vanzari pe tara
() Da, concurentd avem in
toatad tara. De la un numar
limitat de crame, cum era in
urma cu 20 de ani, sa spu-
nem, la momentul de fata
avem peste 200 de crame,
cam 240-250, de toate
dimensiunile, In Romania.
Totusi, piata, zic eu, ca este
oarecum asezatd, In momen-
tul de fata.

Care sunt cele mai
cumparate vinuri ?

in primul rand, Grasa de
Cotnari. Este cel mai
cumparat. Noi suntem, in
continuare, consumatori de
vinuri dulci, demidulci, de
vinuri din soiuri cu traditie.
Al doilea ar fi Tamaioasa
Romaneasca. Urmeaza rose-
ul, care a mers foarte bine!
Observ ca este un trend pen-
tru aceste vinuri, si aici avem
Busuioaca. Pentru spumante
as spune Francusa.

Pe plan local ce se consuma
cu preponderenta?

Pe gama entry-level si
pentru mainstream, pentru
volume, profilul consumator-
ului este acelasi. Poate ca
tipicitate fata de alte orase,
faptul ca lasul este un oras
mai mare, cu un potential
mult mai bun pe zona
HoReCa, cum este
Bucurestiul, Brasovul, Clujul,
Timisoara. Fiind un oras
mare, cu foarte multe locatii,
diferenta dintre produsele
vandute la nivel de HoReCa
pe lasi si, poate, pe alte orase
mai mici este mai
consistentd. Plus c3, fiind la
noi in zona, aici prezenta este
pe fiecare locatie. Si, e cumva
si 0 mandrie in zona si
consumam produs
traditional. Si mai este si
relatia foarte buna cu restau-
rantele din lasi, datorata
proximitatii.

Vinuri noi in portofoliu?

Da, chiar avem vinuri noi.
Dar si schimbari de etichete
am facut anul acesta. O sa
lansam o gama noua, ince-
pand cu luna mai, dar
asteptdm sa aparad pe piata.
Este o surpriza! In plus, am
diferentiat gama Cotnari,
gama mainstream, vinurile
dulci, demidulci, demiseci,
prin etichetare diferita. Cele
demiseci din gama noua
Cotnari sunt toate cu eticheta
alba, pentru a se diferentia
mai usor, atunci cand clientul
se uita la raft.

Pe zona de HoReCa avem
mai multe surprize si cu priv-
ire la spumante, la niste
game Magnum pentru zona
de cluburi, terase, la plaja,
ceva exclusivist, cu dop de
sticlg, foarte prezentabila.

in 2024 se speri la o
productie de 21-22
milioane de
kilograme de struguri

Cum se previzioneaza anul
2024? Cam ce productie

Este cam devreme sa stim
asta, dar noi speram sa atin-
gem peste 21, 22 de milioane
de kilograme de struguri in
perioada campaniei de recol-
tare. Dar 2024 pentru noi nu
este doar despre cat va fi
productia. Este si un an al
investitiilor. Cum va spuneam
si anterior, de la reconversie,
la noi achizitii pentru recol-
tare mecanizata, zona noua
de prelucrare mecanizata a
strugurilor de 500 de tone pe
zi, pe langa cele 900 pe care
le avem momentan. De la
buncare de receptie,
schimbatoare de cdldura,
pana la suplimentarea cu 4
milioane de litri a sectiei de
fermentare. Momentan,
fermentam 8 milioane de
litri. O mai prelungim, deci,
cu 4 milioane de litri. Sunt
investitii foarte mari! Ajung
undeva la 20 de milioane de
euro. Aceste investitii sunt ca
un pas inainte pentru a
preintampina lipsa fortei de
munca. Tocmai pentru a fi
mai eficienti si din punct de
vedere economic si a nu mai
depinde de forta de munca
pe care, de la un an la altul,
ne este tot mai greu sa o
gasim.

Chiar daca avem soiuri
bune, recunoscute la nivel
mondial, conform statisti-
cilor, romanii consuma
totusi si foarte mult vin de
import. Consumul total
este de 3 milioane de hec-
tolitri, din care 0,55 de hec-
tolitri sunt vinuri de
import. Care sa fie
explicatia?

0 pondere mare in impor-
turi o reprezinta vinurile de
la vecinii nostri din Republica
Moldova. Din fericire pentru
ei, pe langa faptul ca in ultimii
ani au aparut foarte multe
crame la ei care produc
vinuri, au si un branding mult
mai bine dezvoltat decat
fnainte, au si suportul
institutiilor statului. Si e un
suport masiv, pentru ca vinul
e un brand de tara la ei. Si se
cunoaste. Si la noi, pe piata
din Romania si prin prezenta
la targurile internationale. O
sd va dau un exemplu. Noi am
participat recent la un targ de
vinuri in Germania, unde
producatorii romani, 21 la
numar, au trebuit sa suporte
toate cheltuielile din fondu-
rile proprii. Si fiecare dintre
noi a investit in standul de
prezentare, organizare si
nimic de la institutiile pub-
lice.

Noi, ca producatori,
incercam sa ne unim, si sa
gdsim un numitor comun, sa
promovam brandul de tara,
sa facem vinurile tot mai
cunoscute in afara. Speram
c3a, In urmatorii ani, ince-
pand cu 2024, sa participam
tot mai des la astfel de eve-
nimente. Si speram, de la an
la an sa fie tot mai bine, sa
crestem Impreuna si sa fim
cunoscuti la nivel
international. Daca nu prin
sprijin de la institutiile stat-
ului, prin noi insine, prin
solidarizarea noastra, a
owner-ilor din acest busi-
ness. (Ana Maria DOBRE)

sperati ca o sa obtineti?
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Persoanele fizice ce
achizitioneaza locuinte
sunt foarte ingrijorate de
modificarea cotei de TVA

Am primit pe adresa
redactiei-“Prietenii
Fiscalitatii“ urmatoarea
intrebare: ,Am achitat in
anii 2022 si 2023 mai multe
avansuri pentru achizitia in
calitate de persoand fizica a
unei locuinte. Dezvoltatorul
confirmad ca bunul imobil se
va receptiona in anul 2024.
Cu ce cotd de TVA se va fac-
tura locuinta, daca pretul
este mai mic de 600.000 lei,
iar suprafata utild este de
90 mp?“.

Ca si regula generald, Ince-
pand cu data de 01 ianuarie
2024 vanzarea de locuinte
sociale (ce indeplinesc
conditiile fiscale de locuinte
sociale) se realizeaza cu cota
de TVA de 9%, avand in ve-
dere forma de aplicare pen-
tru art. 291 alin. (2) lit. m)

pct. 3 din Codul fiscal asa
cum a fost modificat prin
Legea nr. 296/2023 privind
unele masuri fiscale buge-
tare.

De la aceasta regula
generala exista o masura der-
ogatory reglementata de art.
Valin. (1) din Legea nr.
296/2023, ce stabileste:

,(1) Prin derogare de la
prevederile art. 291 alin. (2)
lit. m) pct. 3 din Legea nr.
227/2015 privind Codul fis-
cal, cu modificarile si
completdrile ulterioare,
inclusiv cu cele aduse prin
prezenta lege, in perioada 1
ianuarie-31 decembrie 2024
se aplica o cotd redusa de
TVA de 5% pentru livrarea de
locuinte care au o suprafata
utila de maximum 120 mp,
exclusiv anexele

gospodadresti, a caror valoare,
inclusiv a terenului pe care
sunt construite, nu depaseste
suma de 600.000 lei, exclusiv
taxa pe valoarea addugata,
achizitionate de persoane
fizice in mod individual sau
in comun cu altd persoanad
fizica/alte persoane fizice,
daca au incheiat in perioada
1 ianuarie-31 decembrie
2023 acte juridice Intre vii
care au ca obiect plata in
avans pentru achizitionarea
unei astfel de locuinte”.

Din analiza acestui text
normativ retinem ca in anul
2024 o persoana fizica In
mod individual sau impreuna
cu alte persoane fizice poate
sa achizitioneze o locuinta
sociald cu cota de TVA de 5%,
daca in anul 2023 au fost
semnate contracte - acte juri-

Adrian BENTA

dice -pentru achizitia unei
locuinte sociale si s-a platit
catre vanzator o suma de
bani sub forma de avans pen-
tru aceasta locuinta sociala.
Conditia pentru a se aplica
cota de TVA de 5% este plata
unui avans in anul 2023 in
baza unui contract intre
parti.

Aplicand punctual aceste
prevederi normative fata de
speta din cauza noastra, re-
tinem ca dacd in anul 2023 s-
a platit un avans in baza unui
contract intre parti, atunci
locuinta sociala achizitionata
in anul 2024 se va factura cu
cota de TVA de 5%.

Nota: In cazul In care
avansul a fost platit in anul
2022, cota de TVA este de
9%. Retinem ca pentru a se
aplica cota redusa de TVA de
5% sau 9%, trebuie Indeplin-
ite si celelalte conditii de
fond si de form3, respectiv
locuinta sa aiba o suprafata
mai mica de 120m, pretul
exclusiv de TVA sa fie mai
mic de 600.000 lei, iar
achizitia ulterioara datei de
01 ianuarie 2024 pentru
respectiva persoana fizica
leste permisa doar pentru o
singura locuinta sociald cu
cota redusa de TVA

Material prezentat de
Prietenii Fiscalitatii
(consultant fiscal
Adrian BENTA)

peste 20.000 mp.

in prezent, in Romania, exista doar 15 cladiri
de birouri cu certificarea BREEAM Outstanding
New Construction (incluzand Silk District).

Silk District este singurul proiect certificat
BREEAM Outstanding din lasi.

Faza 1 Office Silk District are o suprafata de

Silk District a obtinut cel mai inalt
nivel de certificare pentru Faza 1
Office - BREEAM Outstanding

Romania, devine astfel un important centru rezidential si de
afaceri, ideal pozitionat pe harta orasului. Faza 1 Office din
cadrul Silk District a fost finalizata si livrata la finele anului
2023. Cladirea de birouri Clasa A este conceputa pentru a
deservi o gama larga de afaceri, de la multinationale, la com-
panii locale aflate in plind dezvoltare, iar sustenabilitatea a
fost o prioritate inca de la momentul proiectarii cladirilor si al

alegerii materialelor.

In urma aceste certificari, Silk District Office este singura
cladire de birouri din lasi care a primit cel mai inalt rating de
sustenabilitate BREEAM si, cu un scor de 93,3%, se afla in

Prime Kapital, unul dintre cei mai importanti investitori,
dezvoltatori si operatori imobiliari din Romania, a obtinut
certificarea internationald BREEAM Outstanding New
Construction, cel mai inalt rating pentru performanta de
mediu si sustenabilitate din industrie, pentru prima faza a
componentei de birouri din Silk District, un proiect impresio-
nant de regenerare urbana care transforma o veche
platforma industriala intr-un cartier modern in lasi.

BREEAM este cel mai important sistem de validare si certi-
ficare, recunoscut international, care evalueaza impactul
cladirilor asupra mediului. BREEAM reprezinta un standard
pentru proiectare si executie durabild, iar certificarea BREEAM
reprezinta o garantie a faptului ca o cladire respecta princip-
iile dezvoltarii sustenabile, dar si un avantaj pentru proprie-
tarii si ocupantii unei cladiri, in termeni de valoare a
investitiei, productivitate, confort si stare de bine.

,Silk District este o dovadd a angajamentului Prime Kapital de
a realiza proiecte extraordinare. Ne concentrdm pe crearea de
spatii de lucru moderne, locuinte de inaltd calitate si spatii comer-
ciale de ultimd generatie, cu o atentie deosebita fata de client si
sustenabilitate, ludnd in considerare impactul asupra mediului si
bundstarea oamenilor care vor folosi aceste spatii. Primirea celei
mai inalte certificdri de performantd de mediu BREEAM pentru
prima fazd a componentei noastre de birouri Clasa A din Silk
District este doar o noud dovadd in acest sens’; a declarat Mihail
Vasilescu, Partener in cadrul Prime Kapital Development.

Silk District, un proiect modern, dezvoltat pe principiul

”a

cartierului, 15 minute”in ce de-al doilea oras ca marime din

fruntea clasamentelor cladirilor de birouri din Romania.

Evaluarea BREEAM a fost realizata tinand cont de mai
multe categorii, fiecare primind cate un punctaj, intre care
cele mai mari punctaje au fost obtinute pentru Sdndtate si
stare de bine pentru angajati (100 din 100 de puncte),
Managementul cladirii (94 din 100 de puncte), Materiale folo-
site (92 din 100 de puncte), Utilizarea terenului si ecologie
(90 din 100 de puncte).

L+Adoptarea riguroasad a principiilor de proiectare sustenabild
siinovatoare inca din faza initiald a proiectului Silk District
Office a fost esentiald pentru succesul sdu remarcabil.
Angajamentul pentru integrarea acestor principii a permis nu
doar depdsirea asteptdrilor, ci si plasarea proiectului in fruntea
clasamentelor de certificare din Romania. Atingand un nivel de
certificare BREEAM Outstanding cu un scor de 93,3%, Silk
District Office demonstreazd cum o planificare atentd si o imple-
mentare corectd a standardelor BREEAM pot duce la realizdri
exceptionale in domeniul constructiilor sustenabile. Aceasta este
o dovadd clard cd sustenabilitatea merge mdnd in mand cu
inovatia si excelenta in design’; a declarat Razvan Nica,
Fondator si Director General BuildGreen.

Ca proiect de regenerare urbana cu utilizare mixta, con-
struit pe o suprafata de 10 hectare, Silk District integreaza
arhitectura si spatiul verde extins cu facilitati de top si finisaje
de inalta calitate. Pe langa componenta de birouri, primele
doud faze ale componentei rezidentiale din Silk District sunt
acum fie finalizate (Faza 1) fie foarte aproape de finalizare

<

(Faza 2) si devin ,acasa” pentru peste 1.000 de rezidenti.

Dragos Damian (CEO Terapia Cluy):
Dezbaterile despre
inteligenta artificiala in
tara cu 40% dintre angajatl
platiti in batjocura

Discutii aprinse pe salariul
minim din Romania si pe sal-
ariul minim european, ce-i
drept se apropie 1 iulie.

Nu se poate trai din netul
unui brut de 3000 sau 4000
de lei si, sa mai subliniem
odata, Romania nu are de loc
cea mai mare fiscalitate a
muncii din UE, asta este o
poveste politicianista. Nu se
poate trai si pentru ca, asa
cum era de asteptat (analistii
bineinteles cd nu s-au prins
dinainte), Romania a avut in
trimestrul 1 din 2024 cea
mai mare inflatie din UE, des-
pre care toti se reped sa
spuna ca este in scadere - e
drept, 7% este mai putin
decat 13% - dar ramane
enorma pentru cei 2 milioane
de romani care trdiesc din
netul unui brut de 3000 sau
4000 de lei. 40% din
salariatii romani si familiile
lor sunt condamnati la
sardcie cu un astfel de salariu
minim.

Acum, discutia cu salariul
minim - sa subliniem din
nou si faptul ca marea
majoritate a celor care il
incaseaza sunt in privat -
are foarte multe scoli de
gandire care se intind de la
scoala socialista - trebuie sa
acopere cosul zilnic (ce
naiba Inseamna asta?) -
pana la scoala capitalista -
trebuie sa reflecte productiv-
itatea muncii (ce naiba
fnseamna asta?). Daca mer-
gem pe varianta socialista
atunci sa observam ca netul
salariului minim din
Romania nu acopera nici pe
departe cosul zilnic, ceea ce
inseamna cd 2 milioane de
romani si familiile lor se
zbat in sardcie. Daca mer-
gem pe varianta capitalista
atunci sa observam ca econ-
omia de la noi este extrem
de neproductiva (in ciuda
tuturor laudaroseniilor ca
crestem si ne dezvoltam) si
ca mai bine inchidem decat
sa ne mai chinuim.

Exista desigur si varianta
de hibrid Made in Romania in

Dragos DAMIAN

care cele 2 milioane de
salariati aflati pe salariul
minim mai primesc sume de
bani la gri / negru care le
intregesc castigurile si ii
ajuta sa supravietuiasca. Asta
inseamna munca la negru si
evaziune fiscala, iar daca
raportam asta la 40% dintre
salariatii romani, Inseamna
ca suntem o tara incapabila
sa se opuna criminalitatii fis-
cale. Cand se mai mira cate
un oficial strain cu privire la
rezilienta noastra, sa ii expli-
cam ca de aia, ca economia
subterana este mult mai
puternica decat cea de
suprafata.

Dezbaterea cu privire la
salariul minim european
aduce mai degraba a
manipulare si confuzie.
Cresterea salariului minim
din iunie 2024 nu este
adoptarea unei directive
europene ci un angajament
politic luat de Marcel
Ciolacu. Mi-a pldcut dintot-
deauna Marcel Ciolacu
(acum sa vedeti raptus de
hate.....), cred ca vrea sa
guverneze responsabil, insa
este captiv unor interese
teribil de complicate care-i
numesc consilierii si Ti
planteaza esaloanele 3-4-5
din ministere, indepartand
economia de o directie clara
de dezvoltare sustenabila.
Aceste interese fac ca
Romania sd nu aiba strategii
de dezvoltare; cel mai bun
exemplu, noi dam ajutoare
de stat impuscand in toate
directiile, in loc sa avem 4-5
domenii definite drept
strategice in care sd investim
toti banii si sa pregatim
brate de munca. Si alt cel mai
bun exempluy, in titlul opiniei
lui Sorin Paslaru de ieri.

Asadar, spuneti ca 2 mil-
ioane de buldo-excavatoristi,

ospatari, spalatori de vase,
cusatorii, mulgatori, personal
de curatenie, instalatori,
operatori chimisti, soferi de
toate felurile, personal ingri-
jire varstnici si alte sute de
ocupatii din COR sunt platite
cu salariul minim pe econ-
omie si nu primesc nimic alt-
ceva la negru? Pai atunci, la
deficitul de fortd de munca
de peste tot, vor pleca toti
din Romania si nu va mai
avea cine sa execute marile
planuri care ne stau in fata.
Sau, spuneti ca 2 milioane
de buldo-excavatoristi,
ospatari, spalatori de vase,
operatori Imbracaminte,
mulgatori, personal de
curatenie, instalatori, oper-
atori chimisti, soferi de toate
felurile, personal Ingrijire
varstnici si alte sute de
ocupatii din COR sunt platite
cu salariul minim pe econ-
omie si primesc sume supli-
mentare la negru? Pai atunci
avem o tara unde criminalita-
tea fiscala este legea si vom fi
vazuti in continuare drept o
tara corupta si periferica.

Articol preluat din ZF

Dreptul de optiune succesorala -
subiectele dreptului de optiune
succesorala si succesibilii legali si
testamentari, precum si creditorii
personali ai succesibilului

De principiu, dreptul de
optiune succesorala
apartine tuturor
mostenitorilor cu vocatie la
mostenire. La momentul
deschiderii mostenirii, pat-
rimoniul succesoral se
transmite mostenitorilor
persoanei decedate, fiecare
dintre acestia avand un
drept de optiune
succesorala.

Dreptul de optiune
succesorala poate fi exerci-
tat, conform prevederilor
art.1103 Cod civil, In
termen de un an de la data
deschiderii mostenirii. In
acest context, precizam fap-
tul ca, mostenirea va fi
culeasa in ordinea stabilita

prin lege sau de catre
defunct.

Daca discutam despre
mosteniri succesive, dreptul
de optiune succesorala se va
transmite mostenitorilor
persoanei care a decedat
anterior preludrii
mostenirii. Astfel, conform
art. 1105 alin.1) Cod
civil ,mostenitorii celui
care a decedat fdara a fi
exercitat dreptul de
optiune succesorald il
exercitd separat, fiecare
pentru partea sa, in terme-
nul aplicabil dreptului de
optiune privind mostenirea
autorului lor”,

In situatia in care succe-
sorii nu se inteleg cu privire

la modul de exercitare a
dreptului de optiune
succesorald, In sensul in
care unii dintre mostenitori
acceptd succesiunea, iar
altii renuntd, atunci din par-
tea persoanelor care
renunta, vor beneficia
ceilalti mostenitori care
acceptd, astfel cum prevede
art. 1105 alin. 2) din Codul
civil.

Pe de alta parte, conform
prevederilor art. 1107 din
Codul civil, dreptul de
optiune succesorala poate fi
exercitat si de catre credit-
orii personali ai succesibilu-
lui, pe calea actiunii oblice,
desi conform art. 1106 Cod
civil ,Nimeni nu poate fi

ES

d‘\

obligat sd accepte o
mostenire ce i se cuvine.”

Mai mult decat atat, tre-
buie remarcat si faptul ca
posibilitatea legala anterior
mentionatd este data exclu-
siv creditorilor personali ai
persoanei decedate.

De asemenea, dreptul de
optiune succesorala se exercita
prin intermediul unui act juri-
dic de optiune succesorala
care reprezinta manifestarea
de vointa prin care titularul
are drept de optiune
succesorala Intre a accepta sau
arenunta la mostenire.

Carla COZMA,
Institutia Avocatul
Poporului - Biroul

teritorial lasi
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ONG-urile din Romania invart in
medie circa patru miliarde de euro

® studiul ,Romania 2024. Sectorul neguvernamental. Profil, tendinte, provocari”,
realizat de Fundatia pentru Dezvoltarea Societatii Civile, arata ca fondurile la dispozitia

ONG-urilor reprezinta aproximativ 1,51% din PIB ® resursele sunt in scadere

Veniturile totale obtinute
de ONG-uri au fost de peste
21 miliarde de lei la finalul
anului 2022 - aproximativ
1,51% din Produsul Intern
Brut al Romaniei, in usoara
scadere fata de 2015
(1,59%), potrivit studiului
,Romania 2024. Sectorul
neguvernamental. Profil,
tendinte, provocari” realizat
de Fundatia pentru
Dezvoltarea Societatii Civile
(FDSQ).

ONG-urile obtin
venituri din finantari
publice si private

ONG-urile obtin venituri
din finantari publice si pri-
vate, donatii sau sponsorizari
si mai putin din
tranzactionarea de bunuri si
servicii. Aproximativ 11%
dintre organizatii
inregistreaza venituri din
activitati economice, acestea
acoperind pana la 18% din
totalul veniturilor la nivel de
sector.

Cele mai frecvente trei
surse de venit In 2023 au fost
directionarea a 3,5% din
impozitul pe venit, cele din
sponsorizare si donatiile
individuale. In acest context,
2,4 milioane de persoane au
solicitat directionarea a 375
milioane de lei prin interme-
diul mecanismului 3,5%, de
aceastd suma beneficiind
30.200 de organizatii. De
asemenea, 88.544 de compa-
nii (comparativ cu 34.811 in
2015) au sponsorizat dome-
niul cu 2.468 milioane de lei.

Veniturile domeniului sunt
in crestere fata de 2020-
2021, dar 1n scadere compar-
ativ cu 2019. Fata de anul
2015, veniturile ONG-urilor
au fost de aproape doua ori
mai mari. In jur de 26% din-
tre ONG-uri nu au inregistrat
deloc venituri in 2022.
Majoritatea organizatiilor
(54%) au Inregistrat fie veni-
turi mai mici 40.000 de lei,
fie sub 200.000 de lei. Doar
20% dintre organizatiile care
au depus bilant contabil in
2022 au realizat venituri de
peste 200.000 de lei.

Probleme cu resursele
financiare

De asemenea, 78% dintre
respondenti au declarat ca au
fost nevoiti in ultimii trei ani
sa selecteze beneficiarii pro-
gramelor din cauza lipsei
resurselor necesare.
Problemele legate de precari-
tate sau insuficienta a

resurselor au fost accentuate,
in ultimii ani, de amenintari
globale, printre care cele mai
importante sunt pandemia
Covid-19 si recesiunea
economica.

"Avdnd in vedere cd o
parte din mdsurile care au
avut o contributie
semnificativd pentru
cresterea sectorului ONG au
fost restrictionate incepdnd
cu ianuarie 2024, precarita-
tea acestui sector va fi si
mai vizibild. Mai exact,
redirectionarea a 3,5% din
impozitul pe venit va fi
aplicabild exclusiv venituri-
lor din salarii si asimilate
salariilor (eliminate si veni-
turile din strdindtate), iar
facilitatea fiscala privind
sponsorizarea a fost
eliminatd pentru microin-
treprinderi”, a explicat
Stefania Andersen, director
operational FDSC.

Cei mai multi angajati in
ONG-uri sunt femei
ONG-urile care au angajati
constituie o minoritate. Cei

mai multi angajati din ONG-
uri au varsta pana in 44 de

ani, iar femeile predomina in
majoritatea domeniilor ONG,
potrivit Barometrul Liderilor
ONG 2023 (BLO 2023) - son-
daj parte a studiului
Fundatiei pentru Dezvoltarea
Societatii Civile despre secto-
rul neguvernamental. De
asemenea, majoritatea
angajatilor au studii universi-
tare de masterat sau docto-
rat. 39% din angajati si vol-
untari resimt un grad mod-
erat de burnout.

Conform studiului
»Romania 2024. Sectorul
neguvernamental. Profil,
tendinte, provocari”, peste
80% dintre angajatii din sec-
tor sunt multumiti si foarte
multumiti de viata lor;, iar
peste 60% sunt multumiti de
veniturile lor, conform
Barometrului Membrilor,
Angajatilor si Voluntarilor
ONG 2023 (BMO 2023) - son-
daj care, de asemenea, face
parte din studiul FDSC. Peste
70% dintre participanti ar
vrea sa-si petreaca restul car-
ierei in cadrul organizatiei in
care isi desfasoard activita-
tea,

In raport cu salariul
mediu net lunar, angajatii
din ONG sunt la un nivel

=

inferior. Comparand cu
datele INS pentru 1994-
2022, reiese ca intre 2006-
2012 salariile din ONG-uri s-
au plasat peste mediile
nationale, dar cresterea
economicd a condus la sal-
arii medii practic egale cu
media nationala in 2013,
mai mici in 2014-2015, iar
incepand cu 2016 salariile
din ONG-uri au fost cu % - ¥
mai mici decat salariul
mediu national net.
Diferentele dintre domenii
nu sunt foarte mari, dar sunt
trei care raporteaza siste-
matic salarii mai mici: sport,
social/caritabil, culturd/arta.
Aproximativ 27% dintre
respondenti lucreaza 40 de
ore/ saptamang, iar 54% mai
putin de 40 de ore. Peste
50% dintre angajatii din sec-
tor au doud sau mai multe
locuri de munca avand in
vedere specificul activitatilor
desfasurate si faptul ca
majoritatea organizatiilor
lucreazd pe baza de proiecte.
In jurul a 60% dintre
angajati spun ca lucreaza si
in afara sectorului ONG si
avand multe ore lucrate zil-
nic/ sdptamanal si salarii
mici, angajatii din ONG-uri

Compania de curierat Sameday
a pus ochii pe societatea
Sprinter din Ungaria

® tranzactia se afla in analiza la Consiliul
Concurentel ® Sameday isi va extinde
Infrastructura out of home din Ungaria cu 60%

Compania de curierat
Sameday anunta intentia de
preluare a companiei de
curierat Sprinter din Ungaria
pentru a consolida reteaua
de puncte de livrare out of
home. Infrastructura
Sameday out of home din
Ungaria creste cu peste 60%
prin potentiala preluare a
celor peste 450 de puncte de
livrare detinute de Sprinter.
La finalul lunii iunie, dupa
finalizarea tranzactiei, maga-
zinele online care expediaza
cross border vor putea
accesa o retea extinsa de
peste 6.000 de lockere easy-
box si puncte de livrare in
Romania, Ungaria si Bulgaria.

Ce spun datele?

"Ca parte a strategiei de
extindere a infrastructurii
de livrare din regiune,
Sameday, compania care a
introdus livrarea in easybox
in piata din Romdnia,

anuntd intentia de a prelua
compania de curierat rapid
Sprinter din Ungaria. Astfel,
in urma potentialei
achizitii, Sameday isi va
extinde infrastructura out
of home din Ungaria cu
60% prin preluarea celor
450 de puncte de livrare
detinute de compania
maghiard, precum si capac-
itatea de livrare home
delivery”, anunta compania.
Sprinter este o companie
traditionala de curierat
expres din Ungaria, cu o isto-
rie de 17 ani pe piat3, care
deserveste un numar impor-
tant de magazine online si
care va livra si catre
Romania.

Pana la finalul anului
2024, reteaua Sameday out
of home din Ungaria va
ajunge la aproape 2.200 de
lockere easybox si puncte de
livrare, cu acoperire in toate
marile orase si regiuni din
Ungaria si care vor fi activate

in perioada urmatoare pen-
tru magazinele online care
expediaza crossborder.

»Construim o zonda de liv-
rare unitard si fdard granite
care va imbundatadti
experienta clientilor si va
reduce costurile de livrare
pentru magazinele online
din Romdnia, Ungaria si
Bulgaria. Avem un plan
ambitios de a ajunge la
8.500 de puncte de livrare
in regiune in acest an, iar
eventuala preluare a infras-
tructurii Sprinter
reprezintd un pas impor-
tant. Vom continua extinde-
rea acceleratd prin
cresterea numarului de
easybox-uri si introducerea
unor noi puncte de livrare
si a sistemelor shop-in-
shop, care vor sprijini la
dezvoltarea si mai
acceleratd a comertului
online in regiune’; a declarat
Lucian Baltaru, CEO SAME-
DAY Group.

In ultimele 12 luni,
Sameday a Inregistrat o
crestere cu 115% a
numadrului de magazine
online care au accesat servi-
ciile de expediere crossbor-
der, comparativ cu aceeasi
perioadad a anului trecut. Cu
un total de 95 de milioane de
colete livrate in regiune in
ultimul an, prima companie
romaneasca de curierat care
a deschis operatiuni in afara
granitelor se afla in al patru-
lea an de activitate in Ungaria
si al doilea an de prezenta in
Bulgaria.

Sameday va investi
aproximativ 30 de
milioane euro

Pe fondul trendului ascen-
dent al numarului de colete
livrate in regiune, in anul
2024 Grupul Sameday va
investi aproximativ 30 de
milioane euro in cresterea

sunt predispusi epuizarii. De
altfel, 46% dintre angajati au
afimat ca resimt un grad ridi-
cat sau foarte ridicat de epui-
zare si 39% resimt un grad
moderat de burnout.
Participarea cetatenilor: 1
din 3 romani interactioneaza
cu un ONG.

1 din 4 romani a donat
pentru un ONG in 2023

Participarea in asociatii in
Romania a crescut de aproxi-
mativ 2,5 ori In ultimii 30 de
ani. Valoarea estimate pentru
anul 1993 este de 13%, iar
astazi in jurul a 30% din
populatia Romaniei participa
in asociatii. De asemenea, a
crescut interactiunea dintre
organizatiile neguvernamen-
tale si populatie, arata datele
din Barometrul Opiniilor des-
pre Societatea Civild 2023
(BOSC 2023) - sondaj parte a
studiului FDSC si care
evalueaza atitudinile
populatiei Romaniei despre
sectorul ONG. De exemplu,
anul trecut procentul
cetatenilor care au beneficiat
de serviciile unui ONG a fost
dublu fata 2016.

capacitdtii de livrare prin
extinderea retelei out-of-
home. Investitia totala
planificata de Grupul
Sameday pentru 2024 este
de peste 60 milioane euro si
va fi directionata catre extin-

De asemenea, 24% din
populatie a facut cel putin o
donatie catre ONG-uri (fata
de 21% In 2016), cei mai
activi donatori fiind cei Intre
18-49 ani si cu studii super-
ioare, conform BOSC 2023.
Valahia si Moldova sunt
zonele din care s-a donat cel
mai putin, desi procentul
celor ce au beneficiat de ser-
viciile ONG din aceste zone a
fost peste media nationala.
Dincolo de sprijinul direct
pentru organizatii neguver-
namentale, romanii au mai
donat pentru persoane in
nevoie (42% din
respondenti) sau pentru alte
cauze (17%), In timp ce 45%
din populatie a donat cel
putin o data pentru biserica.
De asemenea, 2% din
populatie a donat in ultimul
an pentru sustinerea unei
publicatii (ziar, revist3,
publicatie online).

Doar 1 din 5 ONG-uri a
solicitat informatii ori
dezbateri publice

intr-o proportie
majoritara organizatiile nu
fac parte din nicio structura
nationald (60%) sau
europeana (80%) ceea ce
determina o capacitate
redusa a domeniului de a
influenta agende si decizii de
politica publica. Insa 80%
dintre respondenti sustin
ideea credrii unei forme rep-
rezentative la nivel national
pentru structurile asociative.

Pe de alta parte, jumatate
dintre liderii de organizatii
au afirmat ca nu au colaborat
in proiecte cu institutii pub-
lice (ca beneficiari ori par-
teneri), iar 82% nu au folosit
cele doua instrumente legale
esentiale pentru implicarea
civica: solicitarea de
informatii (Legea 544/2001)
si solicitarea de intalniri pen-
tru dezbateri publice pe mar-
ginea actelor normative
(Legea 52/2003), conform
Barometrului Liderilor ONG
2023. Acelasi studiu arata ca
atunci cand un ONG lucreaza
cu o institutie publica va
folosi mai des instrumentele
legale. Aproximativ un sfert
dintre organizatii declara ca
au initiat propuneri de pol-
itici publice.

Participarea foarte scazuta
la procesul formal de luare a
deciziilor se vede si din fap-
tul cd in 2022, doar 20% din-
tre actele normative puse in
dezbatere publica de minis-
tere au primit recomandari
din partea societatii civile si
doar 12% au fost

o

SAMEDAY

#theopenway

derea retelei regionale out-
of-home, dezvoltarii tehnolo-
gice si optimizarea capacitatii
si vitezei de procesare si liv-
rare.

Sameday este compania
regionala de curierat, cu o

fmbunatatite. La nivel local,
doar 10% dintre actele nor-
mative propuse dezbaterii au
primit recomandari si doar
5% au inclus unele
recomandari In forma finala.

Totodata in 2022, ONG-
urile au solicitat intalniri
publice de dezbatere pentru
doar 1% dintre actele nor-
mative initiate de primarii
din municipiile resedinta de
judet, si pentru doar 4% din-
tre cele initiate de ministere.

“Chiar dacad datele nu
sunt optimiste, sondajul
BLO 2023 arata existenta
unor ONG-uri mult mai
implicate si mai capabile
(ONG-uri resursd) sd parti-
cipe la politicile publice.
Astfel, ONG-urile ar trebui
sd (re)invete si sda
foloseasca constant mecan-
ismele fundamentale de
dialog cu institutiile pub-
lice. De asemenea,
autoritdtile ar trebui sa
simplifice utilizarea acestor
mecanisme, iar finantatorii
ar trebui sa sprijine active
ONG-urile resursd prefera-
bil prin finantdri pe termen
Iung”, a afirmat Viorelia
Manda, manager de proiect
FDSC.

Stresul si epuizarea,
provocadrile angajatilor si
voluntarilor

Membrii, angajatii si vo-
luntarii cred ca principalele
dificultati ale organizatiilor
in implementarea proiectelor
sunt bugetul insuficient
(69%) si resursa umana
insuficienta (61%), potrivit
datelor din Barometrul
Membrilor, Angajatior si
Voluntarilor ONG (BMO
2023), sondaj din cadrul stu-
diului FDSC. Aceste dificultati
sunt urmate de barierele
legale (32%), cerintele exce-
sive ale finantatorilor (28%),
dificultatile fiscale si admin-
istrative (24%), dificultatile
in lucrul cu beneficiarii
(19%) si lipsa de Incredere
din partea populatiei (17%).

In ceea ce priveste
provocdrile personale legate
de modul de lucru, 85% din-
tre angajati au afirmat ca
resimt epuizare (burnout)
intr-o anume masura (de la
moderat la foarte ridicat), o
valoare ingrijoratoare, dar
care este o problemd acuta si
in alte tari, un studiu din
Marea Britanie mentionand
precaritatea crescanda din
acest sector, pe fondul rece-
siunii economice.

Stresul este o alta provo-
care importanta - peste 30%

experientd de 17 ani pe
piata din Romania, o echipa
de peste 5.000 de angajati si
parteneri si o infrastructura
digitala integrata. Compania
este prezenta in Romania,
Ungaria si Bulgaria, oferind

dintre angajati simt stres
intotdeauna sau in marea
majoritate a timpului, fata de
doar putin peste 20% dintre
membri si voluntari.

Aproape 70% dintre
respondenti considera ca
prin ceea ce fac, schimba
soarta oamenilor sau a
societdtii in majoritatea tim-
pului sau intotdeauna. In
acelasi timp, 45% dintre
angajati considera ca, ludnd
in considerare toate efortu-
rile si realizarile muncii lor,
munca nu este platita
corespunzator. Dar jumatate
din acestia cred ca munca le
ofera perspective bune pen-
tru avansarea in cariera
(50%) si ca organizatia unde
lucreaza 1i motiveaza din
punctul de vedere al
performantei (64%).

Raportul ,Romania 2024.
Sectorul neguvernamental.
Profil, tendinte, provocari”
a fost realizat cu sprijinul
financiar Active Citizens
Fund Romania, program
finantat de Islanda,
Liechtenstein si Norvegia
prin Granturile SEE 2014-
2021.

Barometrul Opiniilor des-
pre Societatea Civila - un
studiu realizat pe un
esantion de 1.200 de
respondenti, reprezentativ
national, care permite eval-
uarea atitudinilor populatiei
Romaniei despre sectorul
ONG. BOSC constituie o
ancheta pe baza de interviu
telefonic (CATI), colectarea
datelor fiind realizata de
catre Mercury Research in
noiembrie 2023.

BLO 2023: Barometrul
Liderilor ONG - o ancheta
adresata organizatiilor negu-
vernamentale, care
colecteaza in principal date
despre organizatie si mai
putin despre oamenii care o
pun in miscare.

BLO constituie un studiu
realizat pe un esantion mare
(803 respondenti), ca o
anchetd pe baza de ches-
tionar aplicat online (CAWI).
Completarea a fost realizata
in perioada noiembrie 2023
- lanuarie 2024.

BMO 2023: Barometrul
Membrilor, Angajatior si
Voluntarilor ONG - este un
instrument nou In contextul
rapoartelor FDSC despre sec-
torul ONG, dar foloseste o
parte din itemii pe care fi
inclusese

BLO 2016. Au fost colec-
tate 2028 de raspunsuri
printr-un websurvey (CAWI)
in perioada decembrie 2023 -
ianuarie 2024.

atat servicii de livrare door-
to-door, cat si livrare in
peste 5.000 de lockere easy-
box. Astfel, Sameday
opereaza cea mai extinsa
retea de lockere din regi-
une.
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Orase sau locuri din lume unde turistii
au inceput si le ,miroas3” localnicilor

® mii de persoane au protestat recent in Tenerife, cerand ca insula spaniola sa limiteze temporar
sosirile de turisti ® Venetia a impus o taxa de cinci euro la intrarea in oras ® municipalitatea din
Barcelona a sters de pe hartile online o linie de autobuz ca sa-i protejeze pe localnici, iar primarul
Atenei se plange ca veniturile aduse metropolei de turism sunt extrem de mici ® toate aceste
actiuni contureaza o noua moda, cea a respingerii vizitatorilor straini sau cel putin impunerea unor
limite ® asta se intampla in timp ce in alte zone ale lumii turistii ar fi asteptati cu bratele deschise

0 noud moda isi face
incet, incet loc printre locui-
torii oraselor sau zonelor
turistice. Localnicii se simt
agasati de numarul mare de
persoane care le calca pra-
gul si cer limitarea lor. Unii
vor cote, iar altii mai prag-
matici au trecut deja la fapte
si au impus taxe la intrarea
in oras. Paradoxal, in alte
locuri ale lumii, oamenii ar
vrea ca turistii sa le calce si
lor pragul, dar acest lucru
nu se intdmpla din cauze
obiective sau pur si simplu
din motive subiective,
motive ce tin de cele mai
multe ori de moda.

Mii de oameni au
protestat in Insulele
Canare pentru limitarea
turismului

Mii de persoane au protes-
tat recent in Tenerife, cerand
ca insula spaniola sa limiteze
temporar sosirile de turisti
pentru a stopa o explozie a
inchirierilor de vacante pe
termen scurt si a constructiei
de hoteluri, care duce la
cresterea costurilor
locuintelor pentru localnici,
relateaza Reuters.

Cu pancarte pe care scria
»0amenii trdiesc aici” si
»Nu vrem sd ne vedem
insula murind”,
manifestantii au afirmat ca
trebuie facute schimbari in
industria turismului, care

reprezinta 35% din produ-
sul intern brut (PIB) al
arhipelagului Insulele
Canare. ,Nu este un mesaj
fmpotriva turistului, ci
fmpotriva unui model
turistic care nu aduce
beneficii acestui pdmdnt si
care trebuie schimbat”, a
declarat pentru Reuters
unul dintre protestatari in
timpul marsului din Santa
Cruz de Tenerife.

Limitati numarul
turistilor!

Marsuri mai mici au avut
loc in alte parti ale grupului
de insule si in alte orase
spaniole, toate fiind organi-
zate de aproximativ doua
duzini de organizatii de
mediu Tnainte de sezonul de
varf al vacantelor de vara.
Organizatiile sustin ca

autoritatile locale ar trebui sa
limiteze temporar numarul
de vizitatori pentru a reduce
presiunea asupra mediului,
infrastructurii si stocului de
locuinte de pe insule si sa
limiteze achizitiile de
proprietati de catre straini.
LJAutoritdtile trebuie sa
opreascd imediat acest
model corupt si distructiv
care epuizeazd resursele si
face economia mai precard.

Venetia introduce un
bilet de intrare de 5 euro

O inovatie majora fi
asteapta pe turisti, cand vor
ajunge 1n gara din Venetia:
controlorii de bilete vor fi
insarcinati sa verifice daca
acestia detin un bilet de
intrare obligatoriu in zilele
aglomerate in oras. Prin
aceastd premierd mondialg,
orasul spera sa limiteze
turismul excesiv, obligdndu-i
pe turistii de o zi sa
plateasca cinci euro pentru
a se plimba pe faimoasele
sale canale.

»Scopul este de a gdsi un
echilibru intre turism si
oras si locuitorii sdi (...)
Trebuie sa reducem impac-
tul turistilor de o zi in anu-
mite zile. La anumite date,
acesta este prea mare si
acest lucru creeazd stres
pentru oras“, a explicat
deputatul pentru turism
Simone Venturini intr-un
interviu acordat AFP. In fata
elegantei statii Santa Lucia,
principalul punct de intrare
in oras, a fost amenajat un
ghiseu de bilete pentru a-i
ajuta pe turisti fara acest
nou permis sub forma unui
cod QR, disponibil si online.

Primul oras
turistic din lume

Venetia devine astfel pri-
mul oras turistic din lume
care percepe o taxd de
intrare, asemenea unui parc
de distractii, Intr-un
moment in care miscarile
anti-turistice se inmultesc,
in special in Spania, deter-
minand autoritatile sa ia
masuri pentru a reconcilia
bunastarea locuitorilor cu
un sector economic crucial.

F

-

Ramane de vazut dacg, in
ciuda pretului sdu modest si
a absentei unui plafon pen-
tru numarul de vizitatori,
Venetia va reusi sa isi faca
pariul.

Ashish Thakkar, un turist
de origine indiana care
locuieste in Florida, este
sceptic: ,,Dacd vin din
straindtate, nu md
deranjeazd sd pldtesc 5
euro (...) Nu cred cd va fi o
mare diferenta‘“. Pentru
adjunctul ministrului
Turismului, ideea este ,,mai
ales de a descuraja turis-
mul local al locuitorilor
din regiunea Veneto, care
pot vizita Venetia oricand
doresc”.

Primarul Luigi Brugnaro
insusi a recunoscut la ince-
putul lunii aprilie ca , este

“«

vorba de un experiment”,

Luigi_Brugnaro, primarul Venetiei

care va fi urmat cu siguranta
de alte orase turistice
importante din intreaga
lume. Municipalitatea sa,
una dintre cele mai vizitate
din lume, a interzis deja
accesul navelor de croaziera
gigantice in centrul sdu isto-
ric, iar pasagerii vor trebui,
de asemenea, sa isi prezinte
legitimatiile.

In plin sezon, 100.000 de
turisti dorm 1n Venetia, pe
langa zecile de mii de vizi-
tatori zilnici. In comparatie
cu cei aproximativ 50.000
de locuitori ai centrului
orasului, care se micsoreaza
in mod constant.

In acest stadiu, experi-
mentul ramane insa foarte
limitat: pentru anul 2024,
doar 29 de zile de varf sunt
afectate de aceasta noua
taxa, care incepe asadar joi,
zi de sarbatoare in Italia, si
se aplica aproape 1n fiecare
weekend din mai pana in
iulie. Noua taxa este
destinata exclusiv turistilor
care intrd zilnic in orasul
vechi intre orele 08:30 si
16:00, ora locala. Acestia vor
trebui sa isi descarce codul
QR de pe site-ul dedicat
(https://cda.ve.it/fr/), care
este disponibil in limbile
engleza, spaniold, franceza
si germana, precum si in
italiana.

Amenda de pana
la 300 de euro

0 amenda cuprinsa intre
50 si 300 de euro a fost
stabilita pentru a-i pedepsi
pe turistii care incearca sa
scape prin plasa, desi
autoritatile locale au
declarat ca intentioneaza sa
recurgd mai degraba la per-
suasiune decat la represi-
une. Turistii care raman cel
putin o noapte nu vor fi
afectati si vor primi gratuit
un cod QR pentru cazarea
lor. In plus, exista numer-
oase scutiri, In special pen-
tru persoanele sub 14 ani si
pentru studenti.

Venetia, renumita in
intreaga lume pentru monu-
mentele, operele de art3,
podurile si canalele sale,
este inclusa in Patrimoniul
Mondial UNESCO din 1987.
Cu toate acestea, in septem-
brie, orasul a scapat la
limita de a fi inclus pe lista
Patrimoniului Mondial in
pericol de catre UNESCO, ai
carei experti au considerat
ca aceasta bijuterie este
amenintata de turismul
excesiv si de incalzirea
globala, din cauza masurilor
Jinsuficiente luate de Italia
pentru a combate deteriora-
rea sitului.

Tenerife

Insulele Canare au limite si
la feI si rabdarea oameni-
lor“, a declarat pentru
Reuters Antonio Bullon, unul
dintre liderii protestului.
Arhipelagul cu 2,2 milioane
de locuitori a fost vizitat de
aproape 14 milioane de
turisti strdini in 2023, in
crestere cu 13% fata de anul
precedent, potrivit datelor
oficiale. Autoritatile din
insule sunt ingrijorate de
impactul asupra localnicilor.
Un proiect de lege care ar
urma sa fie adoptat in acest
an si care indspreste regulile
privind inchirierile pe
termen scurt vine In urma
plangerilor din partea local-
nicilor care au fost privati de
piata imobiliara.

Barcelona a sters o linie
de autobuz din Google si
Apple Maps

Traseul autobuzului 116
din Barcelona, folosit frec-
vent de turisti pentru a
ajunge la Park Gtell, a
disparut din aplicatii precum
Google Maps si Apple Maps,
relateaza news.ro. Decizia a
fost luata la solicitarea con-
siliului local al Barceloniei
care a cerut aplicatiilor sa
ascunda traseul intrucat
localnicii s-au plans ca le
sunt afectate activitatile zil-
nice de supraaglomerarea
creatd de faptul ca e folosita
frecvent de turisti pentru a
ajunge la Park Giiell. Consiliul
local a refuzat sa confirme
sau sd infirme ca a fortat
Google si Apple sa ascunda

—

traseul autobuzului, dar un
purtator de cuvant al Google
a spus ca acest gen de mo-
dificare nu se face decat la
cererea autoritatilor locale.
Catalanii care circula cu auto-
buzul 116 pentru a ajunge
acasa s-au plans ca acesta
este mai tot timpul aglomerat
din cauza turistilor care-l
folosesc pentru a ajunge la
Park Gtiell. Park Giiell este a
doua cea mai populara
atractie a orasului, dupa
bazilica Sagrada Familia.

Atena a castigat doar 42
de centi de pe urma
fiecarui turist

Primarul Atenei, Haris
Doukas, a publicat un articol
de opinie in publicatia
electronica de limba engleza
ekathimerini.com in care se
plange de faptul ca munici-
palitatea nu a castigat anul
trecut decat 42 de centi de pe
urma fiecarui turist care a
vizitat capitala elend, intr-un
an considerat bun pentru
turism.

Singurul venit pe care
municipalitatea din Atena l-a
avut din activitatea turistica
in 2023 - dupa toate parerile,
unul dintre cei mai buni ani
pentru turism - a fost de doar
2.714.664 de euro. Acest
venit este cu aproximativ
50% mai mic decat cel pe
care orasul il incasa in urma
cu 17 ani, in 2007, cand veni-
turile corespunzatoare
ajunsesera la 5.183.640 de
euro.

In aceeasi perioada (in
ultimul deceniu, mai exact),
numarul hotelurilor si al
camerelor de hotel din secto-
rul central al Atenei a crescut
cu 26% si, respectiv, 21%, in
timp ce in cazul inchirierilor
pe termen scurt s-a inregis-
trat o crestere de 475%, pot-
rivit datelor Institutului de
Cercetare pentru Turism. De
asemenea, potrivit datelor
Agentiei de Dezvoltare si
Management al Destinatiei
din Atena, precum si ale
operatorilor hotelieri, se
estimeaza ca Atena a primit
6,5-7 milioane de turisti in
2023, aratd primarul in arti-
col.

Cresc intr-un ritm
galopant

»Citez aceste cifre pentru
a face absolut clard prob-
lema cu care ne
confruntdm: Atena a inca-
sat anul trecut doar 42 de
centi per turist care a vizi-
tat orasul! Mai exact, in
timp ce cererile de servicii
si infrastructurd din Atena
cresc intr-un ritm galopant,
mijloacele de care dispu-
nem pentru a rdspunde
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Haris Doukas, primarul Atenei

sunt, de asemenea, in
scddere intr-un ritm galo-
pant, ceea ce creeazd
disfunctionalitati grave in
oras si in produsul turistic
in sine”, scrie edilul.

El spune ca aceasta nu
este singura problema cu
care se confrunta Atena, care
se impune de-acum ca o
destinatie turistica
importanta pe tot parcursul
anului, nu numai vara. Astfel,
beneficiile, dar si povara
provenitd din sosirile de
turisti nu se limiteaza la
unele luni de vara. Potrivit
cifrelor oficiale ale hotelieri-
lor, in ultimii doi ani, gradul
de ocupare a hotelurilor din
Atena a crescut chiar si in
luna decembrie.

Angajarile sunt blocate

L»Aceastd crestere a turis-
mului gdseste municipal-
itatea intr-un deficit de per-
sonal si de resurse.
Administratia centrald
«ingheata» de ani de zile
angajdrile in
municipalitdti, in timp ce in
fiecare an 200-300 de
lucrdtori se pensioneazd in
oras. Potrivit unor estimadri
prudente, sectorul mai larg
al curdteniei are un deficit
de 800 de lucrdtori”, explica
Haris Doukas.

In acelasi timp, mai spune
el, veniturile care au fost
reduse drastic in timpul cri-
zei datoriilor, din cauza pla-
nurilor de salvare, nu au
revenit niciodata la nivelurile
prevazute. Primarul se
plange, de pilda, ca taxa de
gestionare a deseurilor a fost
addugata brusc, ceea ce, in
cazul municipalitatii din
Atena, Inseamna 7 milioane
de euro pentru 2024.

Problema cea mai
importanta este Insa ca Atena
este subfinantatd de la buge-
tul de stat. Subventia de stat
pe care o primeste cores-

punde unei populatii de
aproximativ 700.000 de
locuitori, in timp ce populatia
reald care traieste,
functioneaza si viziteaza
Atena 1n fiecare zi este de
aproximativ 10 ori mai mare,
explici edilul. In timp ce cer-
erile de servicii si
infrastructura din Atena
cresc intr-un ritm galopant,
mijloacele pentru a raspunde
la acestea se reduc, de
asemenea, Intr-un ritm galo-
pant, arata primarul.

Care sunt solicitarile
edilului?

In aceste conditii, edilul
cere ca taxa de vizitare deja
platitd municipalitatii (ca In
toate municipalitatile) sa fie
atribuita la procentul votat
initial de Parlamentul grec,
adicd la 2%, si nu la 0,5%,
cum a fost redusi prin deci-
zie ministeriala in 2009. In al
doilea rand, el vrea ca venitu-
rile provenite din asa-numita
,taxa de rezilientd” impusa
hotelurilor si locuintelor
inchiriate pe termen scurt si
platita de proprietari sa nu
mai fie directionata catre
administratia centrald, ci
catre admmlstratla locala.

In varsta de 44 de ani side
profesie inginer mecanic,
Harris Doukas a fost ales pri-
mar al Atenei in 2023, sub
sigla partidului Atena Acum
si cu sprijinul PASOK -
Miscarea pentru Schimbare si
Volt Grecia, formatiuni de
stanga. Doukas a facut cam-
panie pentru a dezvolta
Atena Intr-un oras verde si I-
a invins in turul doi pe pri-
marul in functie Kostas
Bakoyannis. Unchiul acestuia
din urma este chiar actualul
prim-ministru de dreapta
Kyriakos Mitsotakis, iar buni-
cul sdu matern a fost fostul
prim-ministru Konstantinos
Mitsotakis.
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O noud sursa majord de conflict se profileaza la orizont

SUA pune ,artileria grea” pe
bancile chineze care sustin
efortul de razboi al Rusiei

® \Wall Street Journal se intreba daca aceasta amenintare
financiara serioasa poate duce la diminuarea schimburilor

Autoritatile americane
pregdtesc sanctiuni care
ameninta sa Intrerupa
legaturile unor banci chineze
cu sistemul financiar global,
in speranta cd asta va opri
sprijinul comercial oferit de
Beijing pentru productia de
armament a Rusiei,
informeaza un articol publi-
cat luni In Wall Street
Journal, care citeaza surse
din apropierea acestui dosar.

in contextul in care secre-
tarul de stat al SUA, Antony
Blinken, a efectuat o vizita in
China, articolul publicat in
Wall Street Journal pune
intrebarea daca aceasta
amenintare financiara
serioasa poate duce la dimin-
uarea schimburilor comereci-
ale dintre China si Rusia,
schimburi care permit Rusiei
sa isi refaca armata dupa
pierderile din Ucraina.

Antony Blinken a criticat
sprijinul oferit de China

Recent, Antony Blinken a
criticat sprijinul oferit de
China pentru industria de
aparare din Rusia, sustinand
ca Beijingul este cel mai
important sprijin al
razboiului Moscovei in
Ucraina, prin furnizarea de
componente vitale pentru
armele rusesti. In ultimele
saptamani, oficialii americani
si-au intensificat presiunile
asupra Chinei, avertizand ca
Washingtonul este pregatit sa
ia masuri Impotriva
institutiilor financiare
chinezesti care inlesnesc
comertul cu bunuri ce au
dubla utilizare, civila si
militara.

Oficialii americani citati de
Wall Street Journal spun ca
vizarea bancilor chineze cu
sanctiuni este o optiune, in

comerciale dintre China si Rusia

cazul in care baletul diplo-
matic nu reuseste sa
convinga Beijingul sa 1si
reducd exporturile in Rusia.
Intreruperea accesului
bancilor chineze la dolarul
american, valuta utilizata de
cea mai mare parte a
comertului mondial, este in
mod frecvent o solutie la care
se recurge in ultima instant3,
deoarece astfel de sanctiuni
pot duce la falimentul unei
banci, afectindu-le consu-
matorii si baza de clienti.

Actiunea
reprezinta un risc
deosebit pentru China

De asemenea, o astfel de
actiune reprezintd un risc
deosebit pentru China, in
momentul In care gigantul
asiatic se confrunta cu o
incetinire a ritmului de
crestere a economiei si acu-

mularea datoriei. Dupa debu-
tul razboiului din Ucraina,
China si Rusia si-au intensifi-
cat schimburile comerciale in
yuani chinezi, in loc de dolari
americani, In Tncercarea de a-
si proteja economiile de o
posibila intensificare a
sanctiunilor americane. SUA
si alte state occidentale au
impus ample sanctiuni siste-
mului financiar rusesc, dupa
ce Moscova a invadat
Ucraina, in luna februarie
2022.

Luna trecuta, Reuters a
dezvaluit cd mai multe banci
din China, Emiratele Arabe
Unite si Turcia au crescut
gradul de respectare a
sanctiunilor, ceea ce a avut
drept rezultat Intarzieri si
chiar respingerea transferu-
rilor de bani catre Moscova.
Aceste intarzieri arata ca
sanctiunile americane pot
avea un efect puternic de
descurajare.

Vanzarile de iPhone-uri ale
Apple au scazut drastic in China

® un raport al firmei de cercetare de piata Counterpoint Research, arata ca
vanzarile de iPhone-uri s-au diminuat cu 19,1% Tn primele trei luni ale anului

Vanzdrile de iPhone-uri
ale Apple au scazut drastic in
China in primul trimestru al
acestui an, deoarece compa-
nia a Intampinat o
concurenta puternica din
partea marcii autohtone
Huaweli, potrivit unui nou
raport al firmei de cercetare
de piatd Counterpoint
Research, transmite CNBC.
Apple a inregistrat o scadere
a vanzarilor de iPhone-uri cu
19,1% 1n primele trei luni ale
anului, arata datele
Counterpoint, in timp ce
gigantul chinez de
telecomunicatii si electronice
de larg consum Huawei a
vazut o renastere a afacerii
sale cu smartphone-uri.

Crestere uimitoare
a vanzarilor

Firma din Shenzhen,
China, a Inregistrat o crestere
uimitoare a vanzdrilor de
smartphone-uri, cu 69,7% in
primul trimestru, a spus
Counterpoint. Acest lucru s-a
datorat in mare parte lansarii
smartphone-ului Huawei
Mate 60, care vine cu un cip
de ultima generatie care per-
mite conectivitatea mobila
5G de generatie urmatoare.
Incepand din 2019, SUA au
impus sanctiuni Huawei, in
incercarea de a impiedica
grupul sa acceseze o astfel de
tehnologie, aproape stergand
afacerea Huawei cu smart-
phone-uri. Acum, Huawei
realizeazd o revenire.
Compania este al patrulea cel
mai mare producator de
smartphone-uri din China,
potrivit notei de cercetare de
marti a Counterpoint,
punand presiune asupra
Apple, care ocupa loculul al
treilea. , Vdnzdrile Apple au
fost reduse in timpul tri-
mestrului, deoarece reveni-
rea Huawei a afectat direct
Apple in segmentul pre-
mium. In plus, cererea de
inlocuire pentru Apple a
fost usor redusd in
comparatie cu anii
precedenti”, a declarat Ivan

Lam, analist senior de cerce-
tare pentru Counterpoint
Research, intr-un comunicat.
Lam a sugerat ca
producatorul de iPhone-uri
si-ar putea reveni in China,
cu posibilitatea unor noi
optiuni de culoare pentru
dispozitivele sale emblemat-
ice, reduceri agresive de
preturi si noi functii de
inteligentd artificiala, care
urmeaza sa fie prezentate la
viitoarea Conferinta
Mondiala a Dezvoltatorilor
din iunie. ,Aceasta are
potentialul de a muta acul
pe termen semnificativ mai
lung”, a spus el.

Vanzarile de
smartphone-uri in China
au crescut cu 1,5%

Pe ansamblu, vinzarile de
smartphone-uri in China au
crescut cu 1,5% delaan la
an, in primele trei luni ale
anului, marcand al doilea tri-
mestru de crestere pozitiva
pentru industrie.
Counterpoint a spus ca
anticipeaza o crestere cu o
singura cifra pentru piata de
smartphone-uri din China, in
2024. Firma a sugerat ca se
asteapta ca functiile Al incor-
porate in telefoanele
producatorilor chinezi de
smartphone-uri sa stimuleze
cererea reinnoita pentru tele-
foane mobile noi.

Producatorii chinezi de dis-
pozitive Xiaomi si Oppo au
integrat procesorul
Qualcomm Snapdragon 8 Gen
3, care este proiectat pentru
aplicatii Al, in cele mai
recente telefoane emblemat-
ice ale lor. Intre timp, spinoff-
ul Huawei Honor a prezentat
o functie de urmarire a ochi-
lor alimentata de Al in cel
mai recent smartphone al
sau emblematic, Magic 6 Pro,
care permite utilizatorului sa
controleze o masina folosind
ochii. Firmele chineze de
smartphone-uri vor incepe
probabil sa includa noi pro-
grese Al in telefoanele lor cu
pret mediu, 1n viitor, a spus
Counterpoint.

Androidul castiga puncte
importante in fata 10S

Pe de alta parte, vanzarile
de smartphone-uri Apple au
inregistrat o scadere
semnificativa in primul tri-
mestru din 2024, conform
datelor furnizate de firma de
cercetare de piata IDC si
raportate de Reuters.
Aceasta scadere, de aproxi-
mativ 10%, este atribuita
intensificarii competitiei din
partea producatorilor de
smartphone-uri Android,
care vizeaza sa cucereasca
pozitii mai inalte pe piata
globala.

Dupa o performanta
puternica in ultimul trimes-

tru din 2023, cand a depasit
Samsung si a devenit lider
mondial, Apple a revenit pe
locul doi, cu o cota de piata
de 17,3%. Performanta sa a
fost surclasata de Samsung,
care si-a consolidat pozitia
de lider cu o cota de piata de
20,8%.

In timp ce Apple a rapor-
tat o scadere a livrarilor de
iPhone-uri in primul trimes-
tru, Samsung a lansat seria sa
Galaxy S24 la inceputul anu-
lui, generdnd vanzari de
peste 60 de milioane de tele-
foane in aceasta perioada.
Xiaomi, un alt jucator impor-
tant din China, ocupa pozitia
a treia pe piatd, cu o cotd de
piatd de 14,1% In primul tri-
mestru.

Scaderea vanzarilor Apple
este vizibild si in China, a
treia cea mai mare piatd a
companiei. Livrarile de
iPhone-uri 1n aceasta tara au
inregistrat o scadere de 2,1%
in ultimul trimestru al anului
2023 fata de anul precedent.
Aceasta reflecta si restrictiile
impuse de unele companii si
agentii guvernamentale chi-
neze asupra utilizarii dispoz-
itivelor Apple, ca o masura de
reciprocitate la restrictiile
SUA asupra aplicatiilor chi-
neze din motive de securi-
tate.

Cu toate acestea, Apple
urmeaza sa organizeze
Conferinta Mondiala a
Dezvoltatorilor (WWDC) in
luna iunie, unde se asteapta
sa anunte actualizari ale soft-
ware-ului care alimenteaza
iPhone-urile, iPad-urile si
alte dispozitive. Investitorii
urmadresc cu atentie si dez-
voltarea inteligentei artifici-
ale la Apple, o zona in care
compania a vorbit putin pana
acum. Pierderea coroanei de
cea mai valoroasa companie
din lume in fata Microsoft la
inceputul acestui an
subliniaza presiunea
crescanda asupra gigantului
tehnologic din Cupertino,
California, pentru a inova si a
ramane competitiv pe o piata
din ce in ce mai disputata.

TOP tranzaCtionare BVB - 29.03-29.04 (segment principal)

Simbol SOCIETATEA VALOARE (lei) VOLUM NR. TRANZ. PRET (lei) VAR. (%)
ONE ONE UNITED PROPERTIES 283.062.654,31  304.122.941 7.238 0,8750 -8,76
H20 HIDROELECTRICAS.A. 234.896.416,10  1.777.224 10.715 133,2000 -0,60
TLV BANCA TRANSILVANIA S.A. 213.387.412,10  7.504.064 15.819 28,5000 2,81
SNP OMV PETROM S.A. 118.835.570,21  174.173.844 13.899 0,6920 2,18
SNG S.N.G.N. ROMGAZ S.A. 53.223.899,10 999.815 7.176 52,2000 6,95
BRD BRD S.A. 46.351.064,40 2.201.781 7.058 20,9500 -3,46
DIGI Digi Communications N.V. 44.361.359,60 815.076 3.592 55,8000 11,60
SNN  S.N. NUCLEARELECTRICAS.A. 35.626.591,55 737.402 6.835 49,0000 -0,61
EL ELECTRICAS.A. 30.052.253,00 2.269.039 2.453 13,3800 0,45
FP FONDUL PROPRIETATEA 20.358.592,59  39.274.883 4.247 0,5250 0,96
TTS TRANSPORT TRADE SERVICES S.A. 18.509.780,10 677.877 2.720 26,8500 6,77
AQ AQUILA PART PROD COM 16.009.222,90  13.456.671 2.304 1,2100 2,42
SFG ~ SPHERA FRANCHISE GROUP 12.378.070,70 392573 1.590 33,0000 12,63
M Med Life S.A. 10.940.551,53 2.685.851 2.951 4,1200 6,46
TRP TERAPLAST SA 10.460.013,69  18.647.565 2.626 0,5630 2,74
ATB ANTIBIOTICE S.A. 9.328.040,96 4.907.701 3.568 1,9450 12,43
AROBS AROBS SOFTWARE 8.178.501,53 8.928.763 2.354 0,8800 -6,78
WINE PURCARI WINERIES 7.032.096,98 471.347 2.194 14,3800 5,77
TGN S.N.T.G.N. TRANSGAZ S.A. 6.838.771,32 353585 2.000 18,9000 -2,68
TEL C.N.T.E.E. TRANSELECTRICA 4.277.529,75 146.421 1.348 29,3000 3,90
Top tranzactionare BVB - 29.03-29.04 (sMT)
Simbol SOCIETATEA VALOARE (lei) VOLUM NR.TRANZ. PRET (lei) VAR. (%)
VIRO VIROLA - INDEPENDENTA SASIBIU  14.566.968,00 136.140 24 117,0000 30,00
BENTO B INTELLIGENT SOFT S.A. 9.187.151,55 805.413 1.508 11,5000 -11,54
SMTL SIMTEL TEAM 7.933.247,00 143.403 2.691 55,6000 -5,44
UTGR UTILAJ GREU SA MURFATLAR 6.000.447,60 476.226 1 7,3000 0,00
DN DN Agrar Group 2.957.561,86 1.866.139 1.291 1,6000 -0,62
LHA DEUTSCHE LUFTHANSAA.G. 2.583.599,95 78.041 348 33,7300 6,82
DBK DEUTSCHE BANK AG 1.626.803,77 20.514 84 82,2000 13,54
AG AGROLAND BUSINESS SYSTEM S.A.  1.225.311,63 889.298 901 1,4000 16,18
LIH LIFE IS HARD S.A. 941.594,73 359.709 384 2,6400 -1,49
CC Connections Consult 927.053,65 112.697 579 8,1000 -8,47
MACO MACOFIL SATG. JIU 916.426,40 46.165 288 19,4000 -3,00
PRSN PROSPECTIUNI SA BUCURESTI 788.885,09 3:573.393 574 0,2200 -9,84
BAYN BAYERAG. 787.452,78 5.792 135 136,1600 -4,58
NRF NOROFERT 771.549,98 190.308 689 4,1100 -4,86
HAI HOLDE AGRI INVEST S.A. 725.581,13 770.009 328 0,9300 -5,68
CMVX COMVEX SA CONSTANTA 720.721,00 6.798 271 109,0000 4,81
AST ARCTIC STREAM 600.044,50 19.301 312 31,3000 2,29
CBKN Commerzbank AG 513.317,80 7.701 43 71,0000 12,31
ZP 2PERFORMANT NETWORK SA 423.099,73 164.597 340 2,5400 -5,58
ALW VISUAL FAN 336.889,80 22.487 269 15,2000 2,01
Pretul petrolului in ultima saptimana
Vanzare 83 . 00 Cumparare 83 . 00
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